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ВВЕДЕНИЕ

В  современных  рыночных  отношениях  деятельность

торговых организаций подвержена большому риску, так как

они  вынуждены  существовать  в  условиях  жесткой

конкуренции.  Сбыт  товаров  -  это  заключительный  этап

деятельности  любой  коммерческой  организации.  За  счет

выручки  от  реализации  предприятие  оплачивает  свои

расходы,  связанные  с  приобретением  и  продажей  товаров,

выплачивает  заработную  плату  сотрудникам,  перечисляет

налоги в бюджет и т.д.
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В  деятельности  каждой  торговой  компании  постоянно

происходит  множество  хозяйственных  операций,  которые

связанны  с  оборотом  товаров:  приобретение,

транспортировка до склада, приемка, погрузка и разгрузка,

сбыт,  уценка,  выбраковка,  списание  и  утилизация.  Сам

процесс закупки и сбыта товаров связан, непосредственно, с

движением финансовых потоков предприятия, образованием

и погашением задолженностей покупателей и продавцов.

Торговая организация должна иметь такие товары или

услуги, которые можно продавать по цене, достаточной для

обеспечения прибыли,  для того чтобы выстоять  в  условиях

рыночной  конкуренции.  Быть  экономически  сильной  и

конкурентоспособной  организацией.  Расширять  сферы

деятельности  компании,  усиливать  конкуренцию  -  это

невозможно без усиления контроля за учетом сбыта товаров.

Полный  и  достоверный  учет  движения  товаров  позволяет

торговой организации оперативно влиять на скорость оборота

торгового  капитала,  избегать  затоваривания,  находить

оптимальную  рыночную  нишу  для  работы,  грамотно

реагировать на требования законодательства, в том числе, и

налогового.

 Актуальность  бакалаврской  работы  обусловлена  тем,

что  конечной  целью  организации  является  получение

прибыли.  Экономический  итог  показывает  значимость

данного  предприятия.  В  любое  время  предприятие

заинтересовано  в  увеличении  прибыли,  а  значит  и  в

положительной тенденции своей деятельности. Поэтому для

достижения  поставленной  цели  необходимо  быстро
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реагировать  на  все,  даже  незначительные  изменения  на

рынке, и следить за настроениями потребителя. 

Также  большую  роль  играет  соблюдение

своевременности  и  правильности  отражения  операций  по

продаже  товаров  в  регистрах  бухгалтерского  учета.  На

основании этих данных формируются такие показатели как

выручка  и  себестоимость  товаров,  что  в  свою  очередь,

приводит  к  правильному  начислению  и  уплате  в  бюджет

налога на прибыль организации. 

Цель  данной  дипломной  работы  –  это  подробное

изучение  особенностей  учета  и  анализа  сбыта  товаров  в

современных  условиях  на  примере  ООО  «Горизонт»  и

определение  основных  направлений  совершенствования

учета сбыта товаров.

Объект исследования – ООО «Горизонт».  Основной вид

деятельности  рассматриваемой  организации  -  торговля

оптовая  лесоматериалами,  строительными  материалами  и

санитарно-техническим оборудованием .

Предмет  исследования  –  экономические  отношения,

связанные  со  сбытом  товаров  на  данном  предприятии,

показатели  учета  и  анализа  движения  товаров  в  ООО

«Горизонт».

Для достижения цели необходимо решить следующие задачи:

1.  Изучить  теоретические  аспекты  учета  и  анализа

сбыта товаров; 

2. Рассмотреть порядок ведения бухгалтерского учета

и  документальное  оформление   сбыта  товаров  в

ООО «Горизонт»; 
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3. Провести  анализ  товарооборота  и  финансового

результата деятельности ООО «Горизонт»;

4. Разработать  рекомендации  по  совершенствованию

ведения  учета  продаж  и  перспективы  развития

товаров на предприятии.

Практическая  значимость  исследования  обусловлена

тем,  что  в  результате  проведенного  анализа  товарооборота

руководство  предприятия  «Горизонт»   будет  иметь

возможность  использовать  полученные  данные  для

разработки мероприятий по улучшению политики сбыта. 

Данная дипломная работа включает в себя: введение, 3

главы, заключение, список литературы и приложения. 

Во введении обоснована актуальность выбранной темы,

обозначены  объект,  предмет,  задачи,  которые  необходимо

решить в ходе исследования.

Первая  глава  включает  в  себя  теоретическую  часть

учета и анализа сбыта товаров (особенности аналитического

и  синтетического  учета  сбыта  товаров,  задачи  и  основные

показатели  анализа  сбыта  товаров,  систему  нормативно-

правового  регулирования  бухгалтерского  учета  сбыта

товаров).

Вторая  глава  посвящена  действующей  практике  учета

сбыта  товаров  в  ООО  «Горизонт»,  рассмотрены  основные

технико-экономические  показатели  анализируемого

предприятия,  проводится  анализ  товарооборота  ООО

«Горизонт», рассчитаны показатели рентабельности.

В  третьей  главе  даются  рекомендации  по

совершенствованию ведения учета сбыта товаров в торговых

организациях.
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Заключение  включает  в  себя  выводы  по  результатам

исследования данной темы дипломной работы.

 В списке литературы указаны источники, используемые

при написании данной работы.

 Приложения  состоят  из  бухгалтерского  баланса  и

отчета о финансовых результатах ООО «Горизонт».

 Для  написания  дипломной  работы  использовались

законодательные  и  нормативно-правовые  акты  в  сфере

бухгалтерского  учета  и  торговли,  а  так  же  учебная

литература по направлению экономика, бухгалтерский учет,

анализ и аудит.

ГЛАВА 1. ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ

ОРГАНИЗАЦИИ УЧЕТА И АНАЛИЗА СБЫТА ТОВАРОВ

1.1. Особенности аналитического и синтетического

учета сбыта товаров

Сбыт  товаров  -  важный  социально-экономический

процесс,  который  играет  огромную  роль  в  современном

обществе и является привлекательным видом деятельности, в

котором  задействованы  множество  организаций:  от  самых

крупных  компаний  до  компаний,  представленных  в  малом

бизнесе.  Сбыт  товаров  -  это  сделка,  в  результате  которой

покупатель  получает  интересующий  его  товар,  а

организация, получает в обмен на проданный товар прибыль.
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Товар – это продукт деятельности, предназначенный для

продажи или обмена. Товаром может быть признана любая

вещь,  не ограниченная в обороте,  свободно отчуждаемая и

переходящая от одного лица к другому по договору поставки

или купли-продажи. Товар отличается от готовой продукции

тем, что он приобретен или получен безвозмездно от других

юридических  или  физических  лиц,  а  не  выпущен

собственным  производством,  и  предназначен  для  продажи

или перепродажи. [29]

Основным  отличием  договора  поставки  от  договора

купли-продажи является то, что приобретаемые покупателем

товары используются в предпринимательской деятельности и

иных целях, не связанных с личным семейным, домашним и

иным подобным использованием.  [1]

В  договоре  обязательно  указывается  цена,  по  которой

реализуется  товар.  Цена  –  это  денежное  выражение

стоимости товара, услуги. 

В  зависимости  от  объема  товарооборота  и  отрасли

выделяют  оптовые,  розничные,  договорные  и  свободные

цены. 

Оптовая  цена  -  цена  реализации  товаров  оптовым

покупателям.  Включает  в  себя  себестоимость  и  торговую

наценку для покрытия расходов с целью получения прибыли. 

Розничная  -  цена  реализации  товаров  населению

мелкими партиями или поштучно. Складывается из оптовой

цены и накидки розничной организации для покрытия своих

расходов и получения прибыли. 

Договорная  -  цена,  установленная  между  продавцом и

покупателем по общей договоренности. 
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Свободная  -  цена,  которую  торговая  организация

устанавливает  самостоятельно,  учитывая  конъюнктуру

рынка, спрос и предложение.

В  соответствии  с  Налоговым  Кодексом  Российской

Федерации   сбытом  товаров  организацией  или

индивидуальным предпринимателем признается передача на

возмездной основе права собственности на товары.

 Сбыт  является  завершающей  стадией  кругооборота

средств  предприятия.  В  процессе  сбыта  происходит

возмещение  в  денежной  форме  средств,  затраченных  на

приобретение  и  реализацию  продукции,  и  тем  самым

завершается  полный цикл кругооборота  .Выручка от  сбыта

продукции должна компенсировать эти затраты и обеспечить

прибыль предприятию. [11]

Согласно  нормативным  документам  по  бухгалтерскому

учёту, продукция является проданной с момента её отгрузки

покупателям  и  предъявления  им  расчетных  документов.

Переход права собственности происходит в момент передачи

продукции покупателю либо транспортной организации.

Проданная продукция называется товарной.

Объём  проданной  продукции  -  это  сумма  стоимости

продукции,  отгруженной  покупателям,  выполненных  работ,

оказанных  услуг  для  заказчиков,  права  собственности  на

которые, в соответствии с договорами, перешли к ним.

Объём  сбыта  товаров  является  одним  из  основных

показателей  деятельности  хозяйствующих  субъектов.  По

своему составу - это часть товарной продукции, фактически

принятая или оплаченная потребителем.
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Федеральным  законом  «Об  основах  государственного

регулирования  торговой  деятельности  в  Российской

Федерации»  №381-ФЗ  устанавливаются  понятия  оптовой  и

розничной торговли.

 Оптовая  торговля  –  вид  торговой  деятельности,

связанный  с  приобретением  и  продажей  товаров  для

использования  их  в  предпринимательской  деятельности  (в

том числе для перепродажи) или в  иных целях, не связанных

с  личным,  семейным,  домашним  и  иным  подобным

использованием. 

Таким образом, оптовая торговля - это продажа товаров

предприятиям,  учреждениям,  снабженческо-сбытовым,

посредническим  и  другим  организациям,  как  для

дальнейшего  их  использования,  так  и  для  перепродажи.

Оптовые торговые организации продают товары покупателям

(юридическим  и  физическим  лицам)  партиями  и

осуществляют расчеты с ними, как правило, в безналичной

форме.  Покупатели  используют  данные  товары  в

предпринимательских целях в собственном производстве или

для перепродажи конечному потребителю. 

Розничная  торговля  –  вид  торговой  деятельности,

связанный  с  приобретением  и  продажей  товаров  для

использования  их  в  личных,  семейных,  домашних  и  иных

целях, не связанных с осуществлением предпринимательской

деятельности.  В  соответствии  с  ГК  РФ  продажа  товаров

розничными  торговыми  предприятиями  производится  по

договору  розничной  купли-продажи.  При  этом  прода  вец,

осуще ствля ющий  предп риним атель скую  деяте льнос ть  по

прода же товар ов в розни цу, обязу ется перед ать покуп ателю
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товар, предн азнач енный для лично го, семей ного или домаш 

него  польз овани я,  не  связа нного  с  предп риним атель ской

деяте льнос тью. Догов ор счита ется заклю ченны м с момен та

выдач и прода вцом покуп ателю кассо вого или товар  ного чека

или иного докум ента, подтв ержда ющего факт оплат  ы товар а.

В  соотв етств ии  с  дейст  вующи м  закон одате льств ом  денеж 

ные  расче ты  с  насел ением  при  осуще ствле нии  торго вых

опера ций или оказа нии услуг должн ы произ водит ься с обяза 

тельн ым приме нение м ККМ №54-Ф З «О приме нении контр 

ольно -касс овой техни ки при осуще ствле нии налич ных денеж 

ных расче тов и (или) расче  тов с испол ьзова нием плате жных

карт».  Розни  чные  торго вые  орган изаци и  осуще ствля ют

прода жу едини чных товар ов насел ению: за налич  ный расче 

т,  по  креди тным карто чкам и  расче тным чекам,  по  переч 

ислен ию со счето в вклад чиков. [9]

 Торго вля — это своег  о рода эконо мичес кое посре дниче 

ство между произ водит елями и потре бител ями, осуще ствля 

емое путем покуп  ки товар ов у произ водит елей с целью переп 

родаж и потре бител ям либо путем реали зации товар ов потре 

бител ям с после дующе й оплат ой их стоим ости произ водит 

елю.  Торг овля  усиливает  возд  ейст вие  потребителя  на

производителя,  выст упая  одним из  рычагов  регу  лиро вани я

спроса  и  предложения.  Она  адаптируется  к  требованиям

потр ебит еля, что обес печи вает наполнение рынк а товарами.

[28]

Бухгалтерский  учет  отражает  все  хозяйственные  опер  

ации организации на основе пост  упаю щих документов. 

В  торго вых  орган изаци ях  бухга лтерс кий  учет  ведет ся

главн ым бухга лтеро м,  деяте льнос ть  котор ого  регул ирует ся
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закон ом  о  бухга лтерс ком  учете.  Главн ый  бухга лтер  разра 

батыв ает учетн ую полит ику предп рияти я, отвеч ает за закон 

ность веден ия бухга лтерс кого учета, а так же за своев  ремен 

ность ю и прави льнос тью соста влени я отчет ности. 

Любая  хозяй ствен ная  опера ция  оформ ляетс я  перви 

чными  докум ентам и,  обяза тельн ыми  рекви зитам и  котор ых

являю тся:

 наименование доку мент а;

  номер и дата соста влени я;

  содер жание хозяй ствен ной опера ции;

 отраж ение данны х как в колич естве нном,  так и в

денеж ном выраж ении; 

 подп ись лица, сост авля ющий документ. 

Все  перви чные  докум енты  после  соста  влени я  перед 

аются в бухга  лтери ю, где подве  ргают ся обяза тельн ой прове 

рке на предм ет прави льнос ти соста влени я. 

Любо е  предприятие  впра ве  самостоятельно  выби рать

форму бухг алте рско го учета. 

Форма бухга лтерс кого учета  –  это  совок  упнос ть  регис 

тров учета с устан овлен ным поряд ком их запол  нения. 

Сущес твуют следу ющие формы бухга  лтерс кого учета:

 мемориальноордерная,

 журнально-ордерная, 

 автом атизи рован ная, 

 упрощ енная.

В  осно ве  хозяйственной  деят ельн ости  торгового  пред 

прия тия  лежат  проц ессы  приобретения,  хран  ения  и  сбыт  а

товаров. 
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Основными  зада  чами  учета  проц есса  сбыта  това  ров

предприятия явля ются следующие:

-  учет  всего  имущ  еств а  организации,  в  том  числ  е

товаров  в  количественно-суммовом  выра  жени и  и  обяз ател 

ьный  систематический  контроль  за  сохранностью  и

состоянием запа сов на скла де предприятия;

-  регул ярный  конт роль  за  выпо лнен ием  плана  по

отгрузке  и  реализации  това  ров   в  соответствии  с

заключенными дого вора ми;

-  своев ремен ный  и  прави льный  учет  отгру женно й  и

реали зован ной проду кции, а также отлаж  енная орган  изаци я

расче тов с покуп ателя ми;

-  конт роль  и  учет  за  собл  юден ием  необходимых  смет

коммерческих и других расх одов, которые непо сред стве нно

связаны с отгрузкой и продажей това  ров;

- досто верно е и своев ремен ное опред елени е резул ьтато 

в от прода жи товар ов, а также их учет.

 Для того чтобы поста  вленн ые задач и были выпол нены,

важно выпол нение следу ющего:  прави льная орган изаци я и

ритми чная работ а предп рияти я, своев ремен ное докум ентал 

ьное оформ ление хозяй ствен ных опера ций.

С интет ическ ий учет по посту  плени ю и выбыт ию товар 

ов ведет ся на счете 41 «Това ры» и забал  ансов ых счета х (002)

«Това рно-м атери альны е  ценно сти,  приня тые  на  ответ ствен 

ное хране ние», (004) «Това ры, приня тые на комис сию». 

На  пред прия тиях,  которые  осущ  еств ляют

предпринимательскую деят ельн ость, счет 41 «Товары» испо  

льзу ется для :

- учета изде лий;
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- учета матер иалов;

- учет а  продуктов,  кото рые  были  прио брет ены

предприятием конк ретн о для прод ажи. [36]

Ан алити чески й учет по счету 41 «Това ры» ведут по:

- наименованиям (стр анам -изг отов ител ям, сортам, пред 

прия тиям -изг отов ител ям, партиям, кипа м) товаров пред прия 

тия;

 - ответственным лица м;

- по места м хране ния товар ов предп рияти я.

Сче т 41 «Това ры» имеет следу ющие субсч ета:

 1 — товар ы на склад ах;

 2 — товар ы в розни чной торго вле;

 3 — тара под товар ом и порож няя; 

4 — покупные изде лия. [14]

 В  табли це  1.1.1.  предс тавле на  основ ная  корре спонд 

енция по счету 41 «Това ры».

Таб лица 1.1.1. Осно вная корреспонденция по счету

41 "Товары"

Содержание 

опер аций

Де бет Кр едит

П оступ или 

товар ы от поста 

вщико в

41 «Това ры»  60 «Расчеты с 

поставщиками и 

подрядчиками»

По ступи ли 

товар ы от прочи 

х контр агент ов

41«Товары» 75 «Рас четы с 

учре дите лями », 

76 «Рас четы с 

разн ыми 

дебиторами и кред 
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итор ами»

 Пост упил и 

товары от 

подотчетных лиц

4 1«То вары » 71 «Расч еты с 

подот четны ми 

лицам и»

О траж ена сумма

пред ъявл енно го 

НДС

19 «Нало г на 

добав ленну ю 

стоим ость по 

приоб ретен 

ным ценно 

стям»

 60«Ра счеты с 

поста вщика ми и 

подря дчика ми»

Пр инят к вычет у

предъ явлен ный 

НДС

6 0«Ра счет ы с 

пост авщи ками

и подр ядчи 

ками »

51 «Расч етные 

счета »

На числ ена 

торговая наце 

нка при учет е 

товаров по 

продажным цена 

м

41« Това ры» 4 2 «Торговая наце 

нка»

Сп исана учетн 

ая стоим ость 

товар а при 

прода же

90 «Про дажи » 4 1«Тов ары»

В ыявл ена 

недостача това 

ров

94 «Недо 

стачи и потер 

и от порчи 

ценно стей»

41 «Тов ары»
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Посту плени е товар ов отраж ается по дебет у счета 41 «Това 

ры» и прини маютс я к учету по одной из следу ющих цен:

1. По  стоим ости  приоб ретен ия  (поку пной).  В  данну  ю

стоим ость  включ ается  отпус кная  цена  поста  вщика,

сумма налог а на добав  ленну ю стоим  ость и акциз ы. Если

товар ы  импор тные,  то  стоим ость  приоб ретен ия  склад 

ывает ся  из  цены,  устан овлен ной  заклю ченны м  контр 

актом,  тамож енных  плате жей  устан овлен ных  росси 

йским закон одате льств ом. Следу ет отмет ить, что испол 

ьзова ние данно й цены в качес тве учетн ой имеет преим 

ущест во в том, что нет необх  одимо сти отраж ать в учете

сумму торго вой нацен ки, а значи  т, сокра щаетс я колич 

ество бухга лтерс ких прово док. 

2. По  продажной  стои мост и,  которая  равн яетс я  сумме

поку пной стоимости и торговой надб  авки. 

Торго вая надба вка (наце нка) - добав ленна я стоим ость к

покуп ной  цене  товар а,  предн азнач енная  для  возме щения

торго вых расхо дов (изде ржек обращ ения), получ ения прибы 

ли и уплат ы косве нных налог ов. [26]

Выбытие  (про дажа )  товаров  отра жает ся  по  кред иту

счета  41  «Товары»  в  корреспонденции  с  дебетом  счет  а  90

«Про дажи »  субсч ет  1  «Выру чка»  по  следу ющим  метод ам

учета (в соотв етств ии с учетн ой полит икой предп рияти я): 

 по стоимости един ицы товара. Кажд ая единица това 

ра списывается по своей цене. Данный мето  д применяется в

организациях с небольшим ассо ртим енто м товаров; 

  по средней себе стои мост и. Средняя себе стои мост ь

определяется по каждому виду товаров как отношение обще  й

себестоимости на общее коли  чест во данных това ров; 
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 по  стоимости  перв ых  по  врем ени  приобретения

(ФИФ О). При мето де ФИФО перв онач альн о реализуются това 

ры, которые рань ше поступили на склад.

Любой  из  этих  вари  анто в  может  выбр  ать

предприятие, в приказе об учетной поли  тике закрепляется

выбр анны й метод оцен ки товаров при выбытии. На счете

41 «Товары» форм  ируе тся розничная прод ажна я цена това  

ров,  если учет ной политикой пред усмо трен учет това  ров

по  прод ажны м  ценам.  Разм ер  торговой  наце  нки  может

быть  установлен  предприятием с  таким расч  етом,  чтобы

покр ыть  в  даль нейш ем  все  изде ржки,  полученные  в

результате  обра щени я,  и  они  учитываются  на  счете  44

"Расходы на продажу", а также сумм  у начисленного НДС,

чтобы пред прия тие могло обес печи ть получение соот  ветс 

твую щей прибыли.  Разм ер  торговой  наце нки  по  обще му

правилу по товарам може т быть любы м и ниче м не огра 

ниче н.  Но  есть  отдельные  виды  товаров,  кото  рые

составляют  искл ючен ие.  Исключением  явля ются  такие

виды товаров, по которым осущ  еств ляет ся регулирование

цен государством, то есть уста  навл иваю тся максимальные

разм еры розничных наце нок к отпу скно й цене прои звод 

ител я.  Для того чтоб ы определить фина нсов ый результат

от  продажи  това ров  предприятия,  вмес те  со  спис ание м

продажной стои  мост и товаров со счета 90 списывается и

сама сумм а торговой наце нки, которая прих одит ся на прод 

анны е товары.

    Счет 90 "Прод ажи" предн азнач ен для того, чтобы

обобщ ить сведе ния о доход ах и расхо дах, котор ые связа ны

с обычн ыми видам и деяте льнос ти предп рияти я,  а также
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для того, чтобы опред елить финан совый резул ьтат по ним.

На данно м счете  показ ывают ся,  в  частн  ости,  выруч ка и

себес тоимо сть по:

-  готов ой  проду кции  и  полуф абрик атам  собст венно го

произ водст ва;

- товарам;

-  стро ител ьным,  монтажным  и  другим  анал  огич ным

работам;

- работ ам и услуг ам;

- покуп ным издел иям;

- услугам по перевозке;

- услу гам связи;

- пред оста влен ию за плат у во врем енно е пользование и

т.п.

К счет у 90 "Про дажи " могут быть открыты след ующи е

субс чета:

-  90-1 "Выручка" - отражается выру чка от прод аж;

- 90-2 "Себе стоим ость прода ж" - отраж ается себес тоимо 

сть прода нной проду кции;

- 90-3 "Нал ог на доба влен ную стоимость" - отражаются

сумм ы налога на добавленную стои  мост ь, которые прич итаю 

тся к полу чени ю от поку пате ля (заказчика);

-  90-4 "Акцизы" -  отражаются сумм  ы акцизов,  кото рые

включены в стоимость прод анно й продукции (тов аров );

-  90-9  "При быль /убы ток  от  прод аж"  предназначен  для

определения фина нсов ого результата (при быль или убыт ок)

от прод аж предприятия за отчетный меся  ц.
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Ри суно к 1. Структура счет  а 90 «Про дажи »

 Счет 90 «Продажи» акти  вно- пасс ивны й и не имеет саль 

до  на  отче тную  дату.  По  дебету  счет а  90  «Про дажи »

отражаются  сумм ы  реализованных  това ров  (по  поку пной

стоимости),  расх оды,  связанные  с  продажей  этих  товаров,

сумм а  налога  на  добавленную  стои  мост ь.  По  кред иту

отражается прод ажна я стоимость това ров.  Получается,  что

сопоставив обор оты счета 90 «Продажи» можн  о определить

фина нсов ый  результат  от  реализации.  Если  в  итог  е

кредитовый обор от счета боль ше дебетового, то предприятие

полу чило прибыль. Собс твен но, что и является его главной

зада чей. На сумм у прибыли дела ется запись: 

Дт 90 «Прод ажи» субсчет 9 «Прибыль» Кт 99 «Прибыли

и убытки».

Аналитический учет по счет  у 90 "Про дажи " ведется по

каждому виду  реализованных това  ров,  выполняемых рабо т,

продукции  или  оказываемых  услу г.  Также  анал итич ески й

учет по этому счет у может вест ись по реги онам прода ж и

други м напра влени ям, котор ые важны для управ  ления предп 

рияти ем.
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Уч ет расхо дов на прода жу ведет ся на счете 44 «Расх  оды

на прода жу». В торго вых орган изаци ях учиты ваютс я следу 

ющие расхо ды: доста вка, оплат а труда, аренд а помещ ений,

хране ние  товар а,  рекла ма,  предс тавит ельск ие  расхо ды  и

други е расхо ды, связа нные с реали зацие й.

 Поми мо счетов 41 «Товары», 90 «Продажи» и 44 «Рас  

ходы на прод ажу» при отра жени и операций по сбыту това  ров

используются счет 62 «Рас  четы с поку пате лями и зака зчик 

ами», счет 50 «Касса» и счет 51 «Расчетный счет  ». 

По дебету счет а 62 «Рас четы с поку пате лями и зака зчик 

ами»  отражается  деби торс кая  задолженность  за

реализованные  това ры.  В  моме нт  продажи  дела ется

следующая бухг алте рска я проводка: 

Дт 62 «Расч  еты с покуп ателя ми и заказ  чикам и» Кт 90

«Продажи»  субсчет  1  «Выручка»  -  предъявлен  счет

покупателю за отгруженные това ры.

 После оплат ы товар ов покуп ателе м делае тся запис ь: 

Дт 51 «Рас четн ый счет» Кт 62 «Расч  еты с покуп  ателя ми

и заказ чикам и» или Дт 50 «Касс  а» Кт 62 «Расч  еты с покуп 

ателя ми и заказ  чикам и» -  посту  пила оплат а  за  товар ы на

расче тный счет в кассу. 

В  таблице  1.1. 2.  представлена  осно вная

корреспонденция  по  счету  62  «Расчеты  с  покупателями  и

заказчиками».

Таблица  1.1. 2.   Осно вная  корреспонденция  по

счету 62 «Расч еты с покуп ателя ми и заказ чикам и».

Сод ержа ние операции Корреспондирующи

е счет а

 Д К
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О тгру жены ТМЦ, оказ аны услуги 62 90-1

Спи сана себес тоимо сть отгру женны х 

товар ов

90- 2 41, 43

Начислен нало г на доба влен ную 

стоимость к уплате в бюджет

90-3  68

Пок упате лями оплач ены отгру женны е

ТМЦ, оказа нные услуг и

51  62

 Отраж ен финан совый резул ьтат от 

прода ж (в конце месяц а)

90- 9 99

Бо льшое  значе ние  имеет  опред елени е  момен та  сбыта

товар ов.  В бухга лтерс ком учете в качес тве момен та реали 

зации приме няетс я тольк о момен т отгру зки товар ов. Однак о

для целей налог  ообло жения торго вое предп рияти е должн о

руков одств овать ся  для  опред елени я  налог овой  базы  наибо  

лее ранне й из двух хозяй ствен ных опера ций.

П ервая опера ция заклю чаетс я в опред елени и момен та

сбыта  по посту  плени ю средс тв на расче тный счет в банке

или в кассу предп рияти я.  Во второ м случа е под момен том

сбыта поним ается момен т отгру зки товар ов и предъ явлен ие

покуп ателю расче тных докум ентов к оплат е.

Ана литич еский  учет  товар  ов  в  оптов  ых  орган изаци ях

ведет ся на склад ах по каждо му матер иальн о ответ ствен ному

лицу парти онным, сортовым или парти  онно- сорто вым метод 

ом.  При  парти  онном  методе  кажд ая  партия  това ров

учитывается  отде льно.  Партией  счит аетс я  группа  това ров,

поступившая  на  склад  по  одной  тран  спор тной  накладной.

Спис ание  также  прои сход ит  отдельно  по  каждой  парт ии.
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При сорт овом методе учет ведется по каждому сорт  у товаров

в карточках сорт овог о учета. 

В  розн ично й  торговле  анал итич ески й  учет  веде тся  в

мага зина х, ларьках киос ках и т.д.

 Таки м  образом,  торг овля  -  важн ый  социально-

экономический  проц есс,  который  игра ет  огромную  роль  в

совр емен ном обществе и является прив  лека тель ным видом

деят ельн ости,  в  кото ром  задействованы  множ еств о

организаций: от самых круп ных компаний до компаний, пред  

став ленн ых в малом бизн  есе. Торговля - это боль  шой сектор

совр емен ной экономики, в нем заде  йств ован а огромная част 

ь населения госу  дарс тва. Торго вой назыв  ается орган изаци я,

котор ая  выпол няет  функц ии  купли,  прода  жи  товар ов,  их

хране ния и дистрибьюции. Осно  вным финансовым исто  чник 

ом  является  разн  ица  между  прод ажны ми  и  поку пным и

ценами реал изов анны х товаров. Исхо дя из этог  о, можно расс 

матр иват ь  приобретение  това  ров  как  осно  ву  деятельности

торг овой организации, а сбыт това  ров как фина нсов о-эк оном 

ичес кую  основу  суще ство вани я  этой  орга низа ции.  Сбыт

товар ов являе тся завер шение м круго оборо та хозяй ствен ных

средс тв  орган изаци и,  и  это  помог ает  орган изаци и  осуще 

ствля ть  свои  обяза тельс тва  перед госуд  арств енным бюдже 

том, рабоч ими и служа щими, банко м по ссуда м, поста вщика 

ми, а также компе нсиро вать произ водст венны е затра ты. 

Т акже  необх одимо  отмет ить,  что  прави  льная  орган 

изаци я  анали тичес кого  и  синте  тичес кого  учета  на  комме  

рческ ом предп рияти и -  сущес твенн ое звено форми рован ия

эконо мичес кой полит ики, инстр умент бизне са, одна из главн 

ых механ измов управ ления  сбыто м товар ов.
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1.2.Задачи и основные показатели анализа сбыта

товаров

Для  того  чтобы  обеспечить  предприятие  необходимой

прибылью  от  сбыта  товаров,  необходимо  экономически

эффективно управлять его деятельностью, которая во многом

зависит  от  умения  ее  анализировать,  с  помощью  приемов

анализа  финансовой  деятельности  предприятия. Так  же

необходимо знать тенденции развития рынка, систематично

изучать факторы, которые влияют на изменения результатов

деятельности предприятия. 

Анализ  –  это  исследование  финансового  состояния  и

финансовых  результатов  организации  на  основе  ее

финансовой отчетности. 

Сведения бухгалтерской отчетности, где наиболее полно

отражаются  хозяйственные  явления,  процессы,  их

результаты выступают важным источником информации для

анализа.  Объективную  количественную  характеристику

многообразных  хозяйственных  операций  и  средств

предприятия  содержат  годовые,  квартальные,  месячные

отчеты,  бухгалтерские  балансы,  периодическая  отчетность

по  отдельным  показателям  деятельности.  Полный  и

своевременный  анализ  данных,  имеющихся  в  учетных

документах  (первичных  и  сводных)  и  отчетности,  помогает

принять  необходимые  меры,  которые  нацелены  на

эффективное  выполнение  планов  и  достижения  наиболее

лучших результатов деятельности предприятия.

В  настоящих  условиях  рыночных  отношений  основное

значение придается объему продаж товаров как важнейшему
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экономическому  показателю  работы,  определяющему

эффективность,  целесообразность  и  стабильность

деятельности предприятия на долгосрочную перспективу. 

Анализ  сбыта   товаров  является  важнейшим аспектом

экономического  анализа,  поскольку  темпы  изменения

объемов  продаж  непосредственно  влияют  на  прибыль  и

рентабельность предприятия. 

Анализ  проводится  для  того,  чтобы  изыскать  пути

увеличения  объемов  реализации  по  сравнению  с

конкурентами,  расширить  долю  рынка  и,  как  результат,  -

увеличить  прибыль  организации.   Анализ  сбыта  товаров

проводят  каждый  месяц,  квартал,  полугодие,  год.

Рассчитывают  процент  выполнения  плана,  абсолютное

отклонение от плана, темпы роста и прироста.

К основным задачам анализа сбыта товаров относятся:

- оценка степени выполнения плана и динамики сбыта;

-  определение  влияния  факторов,  которые  влияют  на

изменение величины этих показателей;

-  выявление  внутрихозяйственных  резервов,

способствующих увеличению сбыта товаров;

-  разработка  мероприятий  по  освоению  и  внедрению

выявленных резервов.

Существуют следующие методы анализа сбыта товаров:

- построение динамических рядов;

- использование относительных и средних величин;

- сравнение;

- индексный метод;

-  построение  трендовых  и  регрессионных  моделей

динамики;
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- цепная подстановка;

- балансовая увязка показателей;

- построение графиков и др.

Основным  показателем,  характеризующим  объем

продаж, является товарооборот. 

Товарооборот  –  это  обращение  товаров,  процесс

продвижения их от производителя к потребителю. 

Товарооборот торгового  предприятия осуществляется в

различных  видах  и  формах.  В  зависимости  от  специфики

операции купли - продажи товаров в составе товарооборота

торгового предприятия выделяют его следующие виды.

1.  Розничный  товарооборот,  который  характеризует

объемы  продажи  непосредственно  населению

потребительских товаров для собственного использования.

2.  Оптовый  товарооборот,  который  характеризует

выручку  от  продажи  потребительских  товаров,  разным

оптовым  покупателям  для  последующей  реализации

конечным потребителям.

Розничный товарооборот является  одним  из  основных

показателей,  по  которому  оценивается  экономическая,

социальная и другая деятельность предприятий торговли. Он

характеризует  заключительный  этап  движения  товаров  в

сферу потребления.  Именно через розничный товарооборот

осуществляется  изменение  формы  стоимости

потребительских  товаров,  созданной  в  процессе

производства.  В результате возмещаются производственные

затраты  и  создаются  условия  для  дальнейшего  развития

производства.
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Оптовый товарооборот представляет  собой  реализацию

товаров  крупными  партиями  предприятиям  розничной

торговли  для  последующей  продажи  населению,

промышленным и другим предприятиям и учреждениям - для

производственных целей и внерыночного потребления.

Необходимость  анализа  структуры  товарооборота

обусловлена  тем,  что  объем  товарооборота  является

основным  валовым  показателем  деятельности  торгового

предприятия,  который  характеризует  результат  его

деятельности  что  касается  займа  покупных  фондов

потребителей.  Именно  сбыт  определенной  массы  товаров

создает  экономическое  основание  для  получения

определенного объема доходов и приб  ыли, то есть формирует

пред посы лки  для  реал  изац ии  стратегических  целе  й

деятельности пред прия тия. Что каса ется оптового това рооб 

орот а, то анал из должен пока зать, как опто вое предприятие

в  своей  хозя  йств енно й деятельности  учит ывае т  социально-

экономическое  разв итие  обслуживаемого  реги  она,

производственные  возм ожно сти  промышленных  пред прия 

тий и друг их пост авщи ков, наличие у них това рных ресурсов,

объе м и стру ктур у предполагаемого пост  упле ния товаров из

других реги онов.

Осн овны ми задачами анал иза товарооборота явля ются:

 оцен ка выполнения план а (при нали чии такового) и

ритмичности его выполнения в отчетном пери  оде;

  изуч ение товарооборота в динамике (то есть за ряд

лет);

 изуч ение структурных сдви гов в това рооб орот е;
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 опре деле ние и коли чест венн ое измерение влия ния

отдельных факт оров на объе м товарооборота;

 выявление  и  использование  внут  ренн их  резервов

разв ития товарооборота. 

Прежд е, чем прист  упить к его прове дению, необх одимо

прове рить  соотв  етств ие  испол ьзуем ых  показ ателе й  друг

другу по трем напра  влени ям:

1.  по ценам:  товар  ообор от отчет ного перио да долже н

быть рассч итан в таких же ценах, что и товар  ообор от базис 

ного перио да (для этого приме няетс я индек с цен);

2.  по  време ни:  товар ообор от  отчет ного  и  базис ного

перио да  должн ы  быть  взяты  за  одина  ковые  проме жутки

време ни, а если эти време  нные перио ды разли чаютс я, необх 

одимо  испол ьзова ть  такой  показ  атель,  как  средн еднев ной

или однод невны й товар ообор от;

3. в прост ранст ве: товар ообор от отчет ного и базис  ного

перио да долже н быть рассч итан на одну и ту же торго  вую

площа дь.

Из учени е  товар ообор ота  в  динам  ике  предп олага ет

выявл ение измен ений общег о объем а реали зации, а также в

отдел ьност и  по  видам  товар  ам  в  польз у  увели чения  или

умень шения  в  отчет ном  перио де  по  сравн  ению  с  преды 

дущим.   Однов ремен но с этим рассч  итыва ются темп роста

(про центн ое отнош ение  любог о  уровн я ряда  к  начал  ьному

или преды дущем у) и темп приро ста  (про центн ое отнош ение

абсол ютног о приро ста к тому уровн ю, с котор ым его сравн 

ивают ).

Фор мула (1) расче та темпа роста выгля дит следу ющим

образ ом:
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Тр=
Т 2
Т 1

∗100 ,

гд е Тр – темп роста (%), 

Т2 – объе м товарооборота в отчетном пери оде, 

Т1 – объе м товарооборота в предыдущем пери оде.

Фо рмула (2) расче та темпа приро ста:

                                            Тпр=
Т 2
Т 1

∗100 -100 ,

где Тпр – темп приро ста (%), 

Т2 – объем товар ообор ота в отчет ном перио де, 

Т1 – объем това рооб орот а в пред ыдущ ем периоде.

 Если динамика това  рооб орот а изучается за несколько

лет, то прим еняю тся цепные и базисные мето ды расчета. 

При  цепн ом  методе  пока зате ли  рассчитываются  по

отношению к предыдущему пери оду, а при базисном – к перв  

ому году в ряду дина мики.

 В ходе анали  за струк туры товар ообор ота опред еляет ся

выпол нение плана реали зации по отдел ьным товар ным групп 

ам, выявл яется тенде нция их оборо тов, опред еляет ся удель 

ный вес реали зации в общем объем е товар ообор ота. В резул 

ьтате данно го анали за выявл яется, какие товар ы польз уются

наибо льшим спрос ом. 

Финан совое полож ение предп рияти я наход ится в непос  

редст венно й завис имост и от того,  наско лько быстр о приоб 

ретен ные  товар ы  превр ащают ся  в  реаль ные  деньг и.  Рост

непла тежей  затру дняет  ритми чную  деяте льнос ть  предп 

рияти я  (опла та  труда  и  други  е  расхо ды,  произ водим ые из

выруч ки) и ведет к увели чению дебит орско й задол женно сти.

В  тоже  время,  избыт очное  колич ество  товар ов  для  переп 
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родаж и  приво дит  к  омерт влени ю  ресур сов  и  неэфф  ектив 

ному испол ьзова нию оборо тного капит ала. [28]

Из  этог о  следует,  что  необходимо  прав  ильн о

рассчитывать  и  анализировать  обор  ачив аемо сть  товарных

запа сов.

  Под  то вароо борач иваем остью  пони маетс я время обращ 

ения товар ов со дня их посту  плени я до дня реали зации,  а

также  скоро сть  оборо та  товар ов.  Время,  обращ ения  харак 

териз ует средн юю продо лжите льнос ть пребы вания товар ов в

виде товар ного запас а. Скоро сть оборо та показ ывает, сколь 

ко раз в течен  ие изуча емого перио да произ ошло обнов ление

товар ных запас ов. Следу ет отмет ить, что обора чиваю тся не

сами  товар ы,  а  вложе нные  в  них  средс тва.  Ускор ение

товарооборачиваемости  имее т  большое  знач ение:

высвобождаются обор отны е средства, влож енны е в това рные

запасы, сниж аютс я потери това ров и друг ие торговые расх 

оды.  Замедление врем  ени обращения това ров требует допо 

лнит ельн ого привлечения кред  итов и займ  ов, ведет к росту

изде ржек  обращения,  умен ьшен ию  прибыли,  ухуд шени ю

финансового поло жени я предприятия. Таки м образом, обор 

ачив аемо сть – это число обор  отов средних това рных запасов

за определенный пери од. 

Обор ачив аемо сть исчисляется:

1. Продолжительностью одно го оборота в днях.

2.  Число м  оборо тов  за  отчет ный  перио д  (коэф 

фицие нт обора чивае мости ).

Про должи тельн ость  одног о  оборо та  в  днях  (Тоб )

представляет  собо  й отношение сред него остатка  това ров  к
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това рооб орот у за анал изир уемы й период и рассчитывается

по формуле:

ОБдн=
Тср∗Д
ТО

,

г де ОБдн – обора чивае мость товар ов в днях; 

Тср – средн ие товар ные запас ы за анали зируе мый перио 

д;

 Д – колич ество дней; 

ТО – товар ообор от за анали зируе мый перио д. 

Средн ие товар ные запас ы рассч итыва ются по форму ле:

Тср=
Т 1+Т 2+Т 3+…+Т n

n−1
,

г де Т1, Т2, Т3… - това ры на опре деле нную дату; 

n – колич ество дат в перио де.

 Следу ющим показ ателе м,  харак териз ующим скоро сть

превр ащени я товар ов в деньг и – колич ество оборо тов товар 

ных запас ов за опред еленн ый перио д време ни. 

Обора чивае мость товар ных запас ов в разах рассч итыва 

ется по форму ле:

ОБр=
Д

ОБдн
,

Г де ОБр – оборачиваемость това  рных запасов (в разах);

 Д – колич ество дней в перио де; 

ОБдн – оборачиваемость това  рных запасов в днях. 

Общих норма тивов обора чивае мости товар ов не сущес 

твует. Каждо е предп рияти е должн о самос тояте льно для себя

опред елить  допус тимое  значе ние  данно го  показ ателя.

Сниже ние обора чивае мости являе тся отриц атель ным момен 

том, котор ый может свиде  тельс твова ть об избыт очном колич 

естве  товар ов  на  склад е.  В  этом  случа  е  товар ные  запас ы

расту т  намно го   более  быстр  ыми  темпа ми,  чем  выруч  ка.
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Однов ремен но  с  этим,  стрем  итель ное  увели чение  обора 

чивае мости указы вает на ухудш ение управ ления прода жами

и товар ными запас ами, и может приве сти к их дефиц иту. 

Между  време нем  и  скоро стью  товар ного  обращ ения

сущес твует  устой чивая  обрат но  пропо рцион альна я  завис 

имост ь.

 Умень шение време ни и увели чение скоро сти товар ного

обращ ения  позво ляют  осуще ствля ть  больш ий  объем  товар 

ообор ота при меньш  их разме рах товар ных запас ов, что спосо  

бству ет сниже нию товар ных потер ь,  умень шению расхо дов

по  хране нию  товар ов,  оплат е  проце нтов  за  польз овани е

креди тами и т.п.  На объем товар  ообор ота торго вого предп 

рияти я больш ое влиян ие оказы вают факто ры,  связа нные с

товар ными ресур сами. 

Факто ры, связа нные с товар ными ресур сами, влияю т на

объем  товар ообор ота  через  измен ение  велич ины  запас ов

товар ов на начал  о и конец года,  поступление това  ров и их

выбытие. Межд у указанными вели чина ми имеется опре  деле 

нная взаимосвязь, выра жаем ая формулой това рног о баланса:

Зн+Тп=ТО+Тв+Зк ,

 где Зн – запа сы на нача ло года;

 Тп – поступившие това ры; 

ТО – това рооб орот;

 Тв – товар ы выбыв шие; 

Зк – запасы на конец года. 

Прео браз уем данную форм улу и полу чим формулу:

ТО=Зн+Тп−Тв−Зк ,

 Изме нени е  каждого  пока зате ля  влияет  на  итоговый

резу льта т. Увеличение запа  сов на нача ло года и их пост  упле 
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ния приводит к увеличению обще  го объема прод аж. Их умен 

ьшен ие, наоборот, прив одит к сокр ащен ию товарооборота. 

Также при анализе сбыт а товаров след ует уделить вним 

ание  таким  пока зате лям  как  рент абел ьнос ть,  а  такж е

проследить  дина мику  общего  рост а  прибыли  за  отчетный

пери од по срав нени ю с пред ыдущ им. 

Приб ыль  является  осно  вным  показателем  резу льта та

финансово-хозяйственной  деят ельн ости.  В  связ и  с  этим,

анализ кажд ого элемента приб ыли имеет важно е значе ние

как для самог о предп рияти я в целом, так и для разны  х групп

заинт ересо ванны х  лиц.  Так,  для  руков  одств а  такой анали  з

позво ляет  опред елить  персп ектив ы разви тия  предп рияти я,

так как прибы ль являе тся одним из важне йших источ ников

финан сиров ания текущ ей и инвес тицио нной деяте льнос ти. 

Рента бельн ость  харак териз ует  доход ность  вложе ний.

Измер яются  показ атели  рента бельн ости  в  относ итель ных

велич инах (проц ентах, коэфф ициен тах). [35]

1.  Рент абел ьнос ть  продаж  (Рпр одаж)  предс тавля ет

собой отнош ение прибы ли от прода ж к выруч ке от прода ж.

Показ ывает, сколь ко прибы ли прихо дится на едини цу проду 

кции. 

2.  Бухг алте рска я  рентабельность  (Рбух  )  от  обычн ой

деяте льнос ти  опред еляет ся  как  отнош  ение  прибы ли  до

налог ообло жения к выруч  ке от прода ж, и показ ывает, урове 

нь прибы ли после уплат ы налог а. 

3. Чистая рент абел ьнос ть (Рч) расс  читы вает ся как отно 

шени е чистой приб ыли к выру чке от прод аж. Данный пока 

зате ль  характеризует  долю  чистой  приб  ыли  на  един ицу

выручки.
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Для повы шени я рентабельности пред  прия тия прибегают

к  таким  меро прия тиям  как  увел ичен ие  объемов  сбыт  а

продукции, улуч шени е качества прод укци и, внедрение науч 

ных  и  техн ичес ких  разработок,  сове  ршен ство вани е

ценообразования  и  другое.  Возм ожно сти  реализации  этих

направлений  долж ны  постоянно  анал  изир оват ься

специалистами пред прия тия.

 Таки м  образом,  сбыт това ров  является  наиб олее

сложным объе ктом управления торг овой организацией,  так

как во многом он связан не только с внутренними факт  орам и,

которые  можн о  планировать  с  достаточной  степ  енью

вероятности, но и с внешними факт  орам и, прогнозирование

кото рых носит в большей степ  ени вероятностный хара ктер,

основными из которых явля ются: наличие рынк ов сбыта, их

емкости,  спро са  на  разл ичны е  виды  това  ров,

конкурентоспособность  това ров,  доступность  необ ходи мых

материальных,  труд овых  и  фина нсов ых  ресурсов.  Анал из

сбыта  това ров  является  одни м из  важн ейши х  показателей

деят ельн ости торгового пред прия тия. С одно й стороны, вели 

чина сбыта това ров определяет долю торгового пред  прия тия

на  рынк е,  а  с  другой  стор  оны,  темпы рост а  объема  сбыт а

непосредственно оказ ываю т влияние на величину изде  ржек,

прибыли  и  рентабельности  пред прия тия.  Осн овны ми

показателями анал иза сбыта това  ров являются това рооб орот,

оборачиваемость това рных запасов в разах, обор  ачив аемо сть

товаров  в  днях,  рент абел ьнос ть  продаж,  чист ая  рент абел 

ьнос ть, а такж е бухгалтерская рент абел ьнос ть.

 Следует отме тить, что эффе ктив ный анализ упра влен ия

товарооборотом  торг овог о  предприятия  позв  оляе т
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обеспечить   высокоэффективную  хозя йств енну ю

деятельность и конкурентоспособность пред  прия тия, а такж е

формирование  стра теги ческ ого  плана  его  развития  в

современных усло виях хозяйствования.

1.3. Система нормативно-правового регулирования

бухгалтерского учета сбыта товаров

Ведение  бухгалтерского  учета  сбыта  товаров

осуществляется согласно нормативным документам, которые

имеют  различный  статус.  Некоторые  из  них  носят

обязательный  характер  к  применению,  а  другие  являются

рекомендательными.

Федеральный  закон  от  06.12.2011  N  402-ФЗ  (ред.  от

26.07.2019)   "О  бухгалтерском  учете",  является  основным

нормативно - правовым актом первого уровня. Данный закон

устанавливает  единые  для  всех  нормативно-правовые  и

методологические  основы  ведения  и  организации

бухгалтерского учёта в Российской Федерации.

Федеральный  закон  «О  бухгалтерском  учете»

регламентирует:

-  основные направления бухгалтерской деятельности,  а

также составления бухгалтерской отчетности;

-  правовые  основы  ведения  бухгалтерского  учета  на

предприятии;

- содержание бухгалтерского учета на предприятии;

- принципы бухгалтерского учета на предприятии;

- организацию бухгалтерского учета на предприятии;
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-  сoстав  хозяйствующих  субъектов,  которые  должны

вести  бухгалтерский  учет,  а  также  предоставлять

финансовую отчетность.

Основные цели Федерального закона «О бухгалтерском

учете»:

-  оформление  и  представление  достоверных  и

сопоставимых  сведений  об  имущественном  положении

предприятия  и  их  доходах  и  расходах,  которая  важна

пользователям бухгалтерской отчетности;

- обеспечение единообразного ведения учета имущества,

обязательств  и  хозяйственных  операций,  которые  ведутся

предприятиями.

К  первому  уровню системы  нормативно-правовой  базы

бухгалтерского  учета  сбыта  товаров  относятся  также

следующие документы:

1.Гражданский  кодекс  Российской  Федерации,  в  котором

даны определения  таким понятиям  как  «сделка»,  «договор

купли-продажи»,  «договор  поставки»,  «цена  товара»,

«качество товара».

В  Гражданском  кодексе  определены  обязанности

продавца  и  покупателя,  порядок  совершения  сделок,  виды

оплаты  товара,  условия  поставки  товара,  порядок  обмена

товара, основания изменения и расторжения договора и т.д.

2. Налоговый Кодекс РФ, часть 1 от 31.07.1998 г. N 146-

ФЗ  (ред.  от  01.04.2020),  регламентирующий  порядок

налогообложения  операций  по  сбыту  товаров,  а  также

законодательно  закрепляющей  понятие  налога,  налоговой

системы,  регулирующий  права  и  взаимные  обязанности

налогоплательщиков  и  налоговых  органов  и   часть  2  от
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05.08.2000 г.  № 117-ФЗ (ред.  от  21.05.2020),  регулирующий

порядок  расчета  и  уплаты  конкретных  налогов

(применительно к учету сбыта товаров, НДС и акцизы). [12]

Документами  системы  нормативного  регулирования

бухгалтерского  учета  сбыта  товаров  (как  вид  активов,

предназначенных  для  продажи)  относится  к  категории

материально-производственных  запасов.  В  связи  с  этим,

основным  документом  второго  уровня,  регулирующим

бухгалтерский  учет  сбыта  товаров  является  Положение  по

бухгалтерскому  учету  "Учет  материально-производственных

запасов" (ПБУ 5/01), утвержденное Приказом Минфина РФ от

9 июня 2001 г. N 44н. (ред. от 19.07.2016). Данное положение

регламентирует  порядок  формирования  в  бухгалтерском

учете  сведений  о  материально-производственных  запасах

предприятия. Частью материально-производственных запасов

являются  товары,  которые  полученных  от  других

юридических или физических лиц и которые в дальнейшем

предназначены для продажи.

Положение по бухгалтерскому учету "Учет материально-

производственных запасов" (ПБУ 5/01) должно применяться с

учетом других ПБУ: 

1)  ПБУ  9/99   «Доходы  организации»,  утвержденное

приказом  Минфина  РФ  от  27.02.2018  г.  №  32н  (ред.  от

16.12.2019).  Данное  Положение  регламентирует  основные

правила  о  доходах  коммерческих  организаций,  определяет

принципы  учета  сбыта  товаров  и  признания  доходов

организации.  Доходами  предприятия  является  увеличение

экономических  выгод  в  результате  поступления  активов

(денежных  средств,  иного  имущества)  и  (или)  погашения
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обязательств,  которое  приводит  к  росту  капитала  данного

предприятия.

Согласно  данному  Положению,  доходы  предприятия

делятся на доходы от обычных видов деятельности и прочие

доходы в зависимости от их характера, условия получения и

направлений деятельности предприятия.

2) ПБУ 1/08 «Учетная политика организации», которое

утверждено приказом Минфина РФ от 6 октября 2008 г.  N

106н  (ред.  от  07.0.2020).  Данное  ПБУ  важно,  так  как

регламентирует  основы  формирования  (выбора  и

обоснования)  и  раскрытия  (придания  гласности)  учетной

политики  предприятий,  которые  являются  юридическими

лицами  согласно  действующему  законодательству

Российской  Федерации  (к  ним  не  относятся  бюджетные

учреждения и кредитные организации).

В  учетной  политике  предприятия  прописываются

следующие элем енты:

- рабочий план счетов бухг  алте рско го учета, соде ржащ 

ий синтетические и аналитические счет  а, необходимые для

ведения бухг алте рско го учета в соответствии с требованиями

свое врем енно сти и полн оты учета и отчетности;

-  формы перви чных  докум ентов,  регис тров  бухга лтерс 

кого учета, а также докум ентов для внутр  енней бухга  лтерс 

кой отчет ности;

- поряд ок прове дения инвен тариз ации актив ов и обяза 

тельс тв орган изаци и;

- спосо бы оценк и актив ов и обяза тельс тв;

-  прави ла  докум ентоо борот а  и  техно логия  обраб отки

учетн ой инфор мации;
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- поря док конт роля за хозяй ствен ными опера циями;

-  други е  решен ия,  необх одимы е  для  орга низа ции

бухгалтерского учет а.

3) ПБУ 10/99 «Рас ходы организации», которое утве  ржде 

но приказом Минф  ина РФ от 06.05.99 г. № 33н  (ред. от 06.0  

4.20 15).  Данно е  полож ение  опред еляет  принц ипы  учета  и

призн ания  расхо дов  орган изаци и.  Расхо дами  предп рияти я

являю тся  сниже ние  эконо мичес ких  выгод  в  резул  ьтате

выбыт ия  актив ов  (дене жных  средс тв,  иного  имуще ства)  и

(или)  возни кнове ния  обяза тельс тв,  котор ое  в  дальн ейшем

приво дит к сниже нию капит ала данно го предп рияти я.

Рас ходы предп рияти я делят ся на расхо ды по обычн ым

видам деяте льнос ти и прочи е расхо ды в завис  имост и от их

харак тера,  услов ий  осуще ствле ния  и  напра влени й  деяте 

льнос ти предп рияти я.

К треть ему уровн ю норма тивно -прав овых  актов,  регла 

менти рующи х  сбыт  товар ов  в  торго вых  орган изаци ях  отно 

сятс я:

1.  План  счет ов  бухгалтерского  учет а  финансово-

хозяйственной  деят ельн ости  организации  и  Инструкция  по

его прим енен ию. Данный план счетов утве  ржде н приказом

Минф ина РФ от 31.10.2000 г.  № 94н (ред.  от 08.11.2010)  и

приме няетс я ко всем юриди  чески м лицам, осуще ствля ющим

предп риним атель скую деяте льнос ть.

2. Образ цы форм, на основ  е котор ых предп рияти е может

самос тояте льно разра батыв ать  формы бухга  лтерс кой отчет 

ности,  указа ны в Прика зе Минфи на РФ от 02.07 .2010 г.  №

66н (ред. от 19.04 .2019) «О формах бухг  алте рско й отчетности

орга низа ции».
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3. Общероссийский клас сифи като р продукции, кото рый

утвержден  пост анов лени ем  Госстандар та  Росси и  N  301  от

30.12 .93. (ред. от 22.10 .2014 ).

4.  Метод ическ ие  указа ния  по  бухга  лтерс кому  учету

матер иальн о-про извод ствен ных  запас ов,  утвер жденн ые

прика зом Минфи на РФ от 28 декаб  ря 2001 г. N 119н (ред. от

24.10 .2016 ). Регла менти руют общие вопро сы бухга лтерс кого

учета товар ов,  задач и и основ  ные требо вания,  предъ являе 

мые к учету сбыта товар  ов, спосо бы оценк и и указа ния по

прове дению инвен тариз ации.

Документы  четв ерто го  уровня  вклю  чают  внутренние

доку мент ы, разработанные непо сред стве нно в орга низа ции,

в том числе прик  аз об учет ной политике орга низа ции для

целе й бухгалтерского учет а,  рабочий план счетов, граф  ики

документооборота,  форм ы  самостоятельно  разр абот анны х

первичных доку мент ов.

Прив еденн ый переч ень норма тивны х докум ентов, регул 

ирующ их учет сбыт а товаров нельз я счита ть полны м, поско 

льку  решен ия  о  поряд ке  учета  любых  опера ций  должн ы

прини матьс я с учето м требо ваний, всех дейст вующи х норма 

тивны х докум ентов по конкр етном у вопро су.

Та ким образ ом, норма тивно - право вые докум енты регул 

ирующ ие учет сбыта  товар  ов делят ся на неско лько уровн ей

в завис имост и от их назна  чения и стату са.   В целом, можно

сказа ть,  что  систе  ма  норма тивно -прав ового  регул ирова ния

бухга лтерс кого учета нацел ена на то, чтобы обесп  ечить по

едины м  принц ипам  веден ие  бухга лтерс кого  учета  и

составление бухг алте рско й отчетности.
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ГЛАВА 2. ОРГАНИЗАЦИЯ БУХГАЛТЕРСКОГО

УЧЕТА И АНАЛИЗ СБЫТА ТОВАРОВ В ООО

«ГОРИЗОНТ»

2.1. Организационно-экономическая

характеристика деятельности ООО «Горизонт»

Объектом  исследования  в  данной  работе  выступает

Общество  с  ограниченной  ответственностью  «Горизонт»

(ООО «Горизонт»), созданное 29 октября 2015 года.

Юридический  адрес:  республика  Дагестан,  город

Каспийск,  улица  Ленина,  дом  50.  Фактический  адрес:

республика  Дагестан, город  Махачкала,  поселок  Семендер,

Сулакская улица 110. 

С  момента  регистрации  Общество  является

юридическим лицом, имеет расчетный счет и другие счета в
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банке, круглую печать и штамп со своим наименованием и

фирменным знаком, реквизиты. 

Юридическому лицу присвоены:

 ОГРН 1150554001289,

 ОКПО 25136373,

 ИНН 0554001023,

 КПП 055401001.

Общество  действует  в  соответствии  с  Гражданским

кодексом Российской Федерации, Федеральным зaконом «Об

обществах  с  ограниченной  ответственностью»  и  Уставом.

Целью  деятельности  ООО  «Горизонт»  является

максимизация прибыли и минимизация издержек. Уставный

капитал Общества составляет 10 000 (десять тысяч) рублей.

На сегодняшний день ООО «Горизонт» – это серьезная,

современная  и  стабильная  организация,  которая  является

одной из лидирующих оптовых организаций на этом рынке.

Основная функция ООО «Горизонт» –  это оптовая торговля

лесоматериалами, строительными материалами и санитарно-

техническим оборудованием.

Организация  осуществляет  также  следующие

дополнительные виды деятельности:

·  работы по сборке и монтажу сборных конструкций;

· оптовая  и  розничная  торговля  скобяными  изделиями,

водопроводным  и  отопительным  оборудованием  и

принадлежностями, 

· торговля оптовая неспециализированная;

· торговля  розничная  прочая  вне  магазинов,  палаток,

рынков;
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· деятельность  по  курьерской  доставке  различными

видами транспорта;

· деятельность рекламных агентств;

· торговля оптовая электрической бытовой техникой.

Общество вправе:

- иметь в собственности обособленное имущество;

-от своего имени приобретать имущественные и личные

неимущественные права;

-  совершать  в  пределах  своей  компетенции  на

территории  РФ и  за  рубежом сделки  и  иные  юридические

действия с учреждениями, предприятиями, организациями и

физическими лицами;

-  в  порядке,  установленном  законом,  участвовать  в

деятельности  и  создавать  в  РФ  и  других  странах

хозяйственные  общества,  и  другие  предприятия  и

организации с правами юридического лица;

- выступать истцом и ответчиком в суде, арбитражном и

третейском суде;

-  реализовывать  иные  права,  вытекающие  из

законодательства РФ и настоящего устава.

Общество  несет  ответственность  по  своим

обязательствам  всем  принадлежащим  ему  имуществом.

Общество не отвечает по обязательствам своих участников.

В  порядке,  установленном  законом,  общество  может

создавать самостоятельно и совместно с другими обществами

дочерние  и  зависимые  общества,  а  также  филиалы  и

представительства.  Руководители  филиалов  и

представительств  действуют  на  основании  доверенностей,
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выданных  обществом.  Ответственность  за  деятельность

филиалов и представительств несет создавшее их общество.

Основными поставщиками ООО «Горизонт» являются:

1. ООО  «Метабо  Евразия»  -  электротовары  и  бытовые

электроустановочные изделия; 

2. ООО «Т.Б.М.» - бытовые электротовары;

3. ООО «Стеклопроект» -  строительные материалы;

4. ООО «Штиль Зюдвест» - ручные инструменты;

5. ООО  «РК  –  Регион»  -  санитарно-техническое

оборудование;

6. ООО «Мир инструмента» - ручные инструменты;

7. ООО «Оптимист» - приборы, аппаратура и оборудование

общепромышленного и специального назначения.

Организации  закупают  товар  непосредственно  у

производителя.  Это  гарантирует  качество  приобретаемых

товаров.  На  каждый  вид  изделий  предоставляется

сертификат. 

Учетная политика разработана в соответствии с Законом

«О  бухгалтерском  учете»  от  06.12.2011  N  402-ФЗ,

Положением  по  ведению  бухгалтерского  учета  и

бухгалтерской  отчетности  в  РФ,  Положениями  по

бухгалтерскому учету и Планом счетов бухгалтерского учета

финансово-хозяйственной  деятельности  и  Инструкцией  по

его применению.

Бухгалтерский  учет  на  предприятии  ООО  «Горизонт»

осуществляется  бухгалтерией  предприятия  в  строгом

соответствии  с  действующим  законодательством

("Положение  по  ведению  Бухгалтерского  учета  и

бухгалтерской отчетности в РФ приказом Минфина и плана



46

счетов  по  журнально-ордерной  системе  с  применением

компьютерной обработки").

В  ООО  «Горизонт»  с  годами  сформировалась  своя

клиентская база. Тем не менее, немаловажное значение на

предприятии  уделяется  рекламе  и  привлечению  новых

покупателей. 

Функции управления юридическим лицом осуществляет

генеральный Директор (с 29.10.2015) и учредитель Юсупов

Рашид Магомедрасулович (ИНН 056101222002).  Участник в

любое время впра ве произвести свои м решением реор гани 

заци ю или ликв идац ию Общества. 

По  реше нию  Участника  учас тник ами  Общества  могу т

стать любы е физические и юридические лица независимо от

форм собс твен ност и,  в  том числе пред  прия тия с  учас тием

иностранных  юрид ичес ких  лиц  и  граждан,  приз нающ ие

положения Уста  ва,  которые внес ли вклад в Уставный капи  

тал Общества в порядке, уста  новл енно м законодательством и

уставными доку мент ами Общества. 

Общес тво  осуще ствля ет  свою  деяте  льнос ть  на  основ  е

полно го  хозра счета  и  самоф  инанс ирова ния.  Основ у  хозяй 

ствен ной деяте льнос ти соста вляют догов оры с  объед инени 

ями,  предп рияти ями,  орган изаци ями  любых  форм  собст  

венно сти, а также выпол нение работ и оказа ние услуг непос 

редст венно насел ению. Общес тво самос тояте льно форми рует

произ водст венну ю  прогр амму,  выбир ает  поста вщико в  и

потре бител ей своей проду кции, устан авлив ает на нее цены в

преде лах,  опред еленн ых  закон одате льств ом  РФ  и  догов 

орами.
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ООО «Гор изон т» имеет стат ус микр опре дпри ятия, котор 

ый ему присв оен 1 авгус  та 2016 года. Компа  ния «Гори зонт»

прини мала участ ие в 22 торга х, из них выйг рала 8. Орга низа 

ция участвовала в госз  акуп ках в каче стве поставщика. Осно 

вным  заказчиком  явля ется  Дагестанский  Госу  дарс твен ный

Университет, ФГБО У.

В отношении юрид ичес кого лица ООО "Горизонт" возбу  

ждено 0 испол  нител ьных произ водст в, плате ж по котор ым не

погаш ен.  Общая  сумма  задол  женно сти  орган изаци и  соста 

вляет 0 руб.

О бщест во  самос тояте льно  осуще ствля ет  свою  деяте 

льнос ть, исход я из реаль ного потре бител ьског о спрос а орган 

изаци й  и  учреж дений.  Планы  деяте льнос ти  разра батыв 

аются  общес твом  самос тояте льно  и  Генер  альны м  дирек 

тором. Все работ ы в общес тве выпол няютс я штатн ыми работ 

никам и, а также лицам  и, прини маемы ми по трудо вым догов 

орам.

   

Рисунок   2.  Организационная  структура  ООО

«Горизонт»

Генеральный директор

Главный 
бухгалтер

Коммерческий
директор

Бухгалтерия:
зам.глав.бухгалтер

а, бухгалтер-
кассир.

Торговый отдел,
отдел

логистики,
склад.
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  Большое  значение  для  каждой  организации  имеет

установление  рациональной  производственной  структуры

предприятия.  Организационная  структура  управления

предприятием отражает состав и подчиненность линейных и

функциональных  звеньев  управления.  Организационная

структура  компании  ООО  «Горизонт»  представлена  на

рисунке 2.

Высшим  органом  управления  и  контроля  в  ООО

«Горизонт» является Генеральный директор – Юсупов Р.М.,

он  организует,  координирует  и  контролирует  работу

компании.  Организует  эффективное  взаимодействие  всех

структурных подразделений.

Коммерческий  директор  контролирует  вопросы,

связанные  с  управлением  и  эффективной  работой

организации. Учувствует в изучении спроса на предлагаемые

товары, согласование условий сотрудничества и заключение

договоров  с  контрагентами,  согласовывает  расчет

нормативов  по  количеству  запасов  товаров. Коммерческий

директор заведует  торговым отделом,  отделом логистики и

складом.

Менеджер  по  тендерам  и  менеджер  по  продажам  –

торговый  отдел  отвечают  за  эффективность  процесса

закупок,  намечают  основные  направления  по  работе  с

поставщиками. Основные их функции:

-- поиск поставщиков;

-- формирование ассортимента товара;

-- организация деловых связей с поставщиками;
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--  анализ  продаж,  составление  плана  закупок,

поддержание товаров на складе.

Задачами  отдела  логистики  являются  продвижение

продукции  на  рынке,  увеличение  количества  продаж,

заключение  новых  договоров  на  поставку  товара.

Сопровождение  сделки,  начиная  с  принятия  заявки  от

клиента и до момента погрузки товара в транспорт.

Бухгалтерия  выступает  как  самостоятельное

структурное подразделение. В штате бухгалтерского отдела:

главный  бухгалтер,  заместитель  главного  бухгалтера,

бухгалтер  –  кассир.  В  обязанности  бухгалтерии  входит:

ведение  бухгалтерского  учета,  ведение  взаиморасчетов  с

контрагентами,  составление  и  представление  в

установленном  порядке  и  в  предусмотренные  сроки

налоговой  и  бухгалтерской  отчетности,  обеспечение

хранения  бухгалтерских  документов.  Предоставления

необходимой  информации  руководству  для  принятия

управленческих  решений.  Бухгалтерия  подчиняется

руководителю предприятия. Главный бухгалтер назначается

на  должность  и  освобождается  от  должности  приказом

руководителя предприятия.

Бухгалтерия  в  своей  деятельности  строго

руководствуется  Федеральным  законом  "О  бухгалтерском

учете",  "Положением  о  ведении  бухгалтерского  учета  и

отчетности  в  РФ"  и  другими  нормативными  документами.

Бухгалтерия не должна принимать к исполнению документы,

противоречащие законодательству.

Руководитель  складского  комплекса  совместно  с

работниками склада организуют приемку и отгрузку товаров.



50

Работники складского комплекса следят за наличием товаров

на складе, ведут оперативный учет поступления и выбытия

товаров;  осуществляют  контроль  за  соблюдением  правил

хранения товаров.

В  ООО  «Горизонт»  для  ведения  бухгалтерского  учета

используется  прикладная  бухгалтерская  программа  1С:

Предприятие-бухгалтерия версия 7.7.

 Автоматизированный  подход  ведения  бухгалтерского

учета позволяет отследить поступление и выбытие товарно-

материальных  ценностей,  показывает  информацию  о

поставщиках и покупателях, формирует отчет о дебиторской

задолженности,  внесенных  авансах,  сумму  отгруженной

продукции  с  указанием  документов,  на  основании  которых

осуществлялась  поставка,  оценивается  текущее финансовое

состояние предприятия, его прибыльность и т.д.

 В программе осуществляются сбор, регистрация данных

о хозяйственной деятельности на предприятии в первичных

документах,  их  обработка,  накопление,  формирование

финансово-экономических  показателей  отчетов,  передача

информации  пользователям  для  анализа  и  принятия

решений.

Денежные  средства  и  финансовые  показатели  ООО

«Горизонт» за последний отчетный период:

 уставной капитал — 10 тыс.руб.

 выручка (2019 год) — 93849  тыс.руб.

 прибыль (2019 год) — 5671 тыс.руб.

Анализ  основных  технико-экономических  показателей

ООО «Горизонт» (таблица 2.1.1). Данные для анализа взяты
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из  отчета  о  финансовых  результатах   и  бухгалтерского

баланса. 

Таблица  2.1.1.  «Анализ  технико-экономических

показателей ООО «Горизонт»»

№ Показатель Ед. изм. 2018 г. 2019 г.
Отклонение,

(+,-)

1. Выручка тыс.руб. 42187 93849 51662

2.
Себестоимост

ь продаж
тыс.руб.

(36112

)
(88178) (52066)

3.
Валовая

прибыль
тыс.руб. 6075 5671 -404

4.
Управленческ

ие расходы
тыс.руб. (4287) (665) (-3622)

5.
Прибыль  от

продаж
тыс.руб. 1788 5006 3218

6.
Чистая

прибыль
тыс.руб. 1400 4042 2642

7.
Рентабельност

ь продаж
% 3,318 4,306 0,988

8.

Общая

стоимость

оборотных

активов

тыс.руб. 7393 10463 3070

9.

Дебиторская

задолженност

ь

тыс.руб. 364 3333 2964

10. Кредиторская

задолженност

тыс.руб. 3179 2810 -369
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ь

Из  данны х  табли цы  2.1.1.  видно,  что  объем  выруч  ки

увели чился  в  2019  году  на  51662  тыс.р  уб  по  сравн ению с

преды дущим  годом,  что  соста  вило  122%.  А  также  следу  ет

замет ить увели чение себес тоимо сти товар ов на 52066 тыс.р 

уб в 2019 году -888 178, когда как в 2018 году-36112 тыс.р  уб.

Одно врем енно  с  этим  происходит  сниж ение  валовой  приб 

ыли -  в 2019 году она сост  авил а 5671 тыс.р уб.  Но следу ет

обрат ить  внима ние  на  увели чение  прибы ли  от  прода ж  на

3218 тыс.руб. (в 2019 году она составила 5006  ), а такж е на

рост чистой приб ыли на 2642 тыс.р уб. по срав нени ю с прош 

лым годом. Данн ое увеличение можн  о объяснить сниж ение м

управленческих расх одов на 3622 тыс.р уб, которое сост авил о

665 в 2019 году.

 Общая  стоим ость  оборо тных  актив ов  увели чилас ь  на

3070 в 2019 году, что соста  вило 41,5 %. Так же можно отсле  

дить,  что в 2019 году произ  ошло  увели чение дебит орско й

задол женно сти на 2964 и умень шение креди торск ой задол 

женно сти в 2019 году по сравн  ению с 2018 годом на 369, что

полож итель но  сказы ваетс я  на  финан  совой  устой чивос ти

ООО «Гори зонт».

Рент абель ность прода ж по чисто й прибы ли юриди ческо 

го лица по данны м за после дний отчет ный год увели чилас ь

на  0,988  пункт  а  и  сост авил а  4,306  (404 2/93 849* 100= 4,306

%),  что свид етел ьств ует о боле е благоприятном фина  нсов ом

состоянии пред прия тия по срав нени ю с 2018 годом,  когд а

она сост авля ла 3,318 (140 0/42 187* 100= 3,31 8%).
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 Таки м  образом,  по  результатам  осно  вных  технико-

экономических  пока зате лей  можно  сдел  ать  вывод  о  выго  

дном  финансовом  поло жени и  организации,  увел ичен ие

прибыли,  а  также повышении эффе  ктив ност и деятельности

ООО «Гори зонт» в 2019 году в сравн  ении с 2018 годом.

 

2.2.  Анализ  организации  бухгалтерского  учета  и

документального  оформления  сбыта  товаров в ООО

«Горизонт»

Рассмотрим действующую практику учета сбыта товаров

в  ООО  "Горизонт",  возникающую  в  ходе  ее  текущей

деятельности.

Основной задачей бухгалтерского учета сбыта товаров в

ООО  «Горизонт»  является  своевременное  представление

руководству  организации информации о  выручке,  расходах,

связанных со сбытом товаров, прибыли от продаж, состояния

товарных  запасов.  Для  этого  в  ООО  «Горизонт»  решаются

следующие задачи: 

-  проверяется  правильность  документального

оформления,  законности  и  целесообразности  товарных

операций,  своевременность и правильность отражения их в

учете;

 -проверяется  полнота  и  своевременность  списания

реализованных и отпущенных товаров;

 -  своевременность  и  правильное  выявление  валового

дохода. [19]

Ведение  бухгалтерского  учета  осуществляется  с

применением компьютерной  технологии  обработки  учетной

информации.  Установлена  платформа  «1C:  Предприятие-

бухгалтерия  версия  7.7».  Каждая  хозяйственная  операция
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подлежит  оформлению  с  применением  унифицированных

форм  первичных  учетных  документов. Первичные  учетные

документы составляются на бумажном носителе или в виде

электронных  документов,  подписанных  электронной

подписью.  которые  утверждаются  отдельным  приказом

руководителя  организации.  Организацию  подготовки

документации к  хранению осуществляет  руководитель ООО

«Горизонт».  Движение  первичных  учетных  документов

регулируется  графиком  документооборота,  который

утверждается  отдельным  приказом  руководителя

организации.  В  ООО  «Горизонт»  график  документооборота

налажен достаточно неплохо (рис. 3).
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Рисунок  3.  График  документооборота  ООО

«Горизонт»
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Компания  «Горизонт»  самостоятельно  устанавливает

оптовые цены на весь ассортимент товаров, ориентируясь на

конъюнктуру  рынка,  качество  и  потребительские  свойства

товара.  Основой  для  установки  оптовых  цен  являются

отпускные  цены  поставщика  и  торговая  наценка,  которая

устанавливается на таком уровне, чтобы покрыть издержки и

гарантировать получение прибыли.

Учет  товаров  в  ООО  «Горизонт»  ведется  на  счете  41

«Товары»  в  натурально-стоимостных  показателях.

Дополнительно к этому счету открыт 1 субсчет «Товары на

складах».
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Рисунок 4. Оборотно-сальдовая ведомость по счету

41 в ООО «Горизонт»

Приобретенные  у  поставщиков  товары  принимаются  к

учету по фактической себестоимости.

 Методическими  указаниями  по  бухгалтерскому  учету

материально-производственных запасов  №119н фактической

себестоимостью  признается  сумма  фактических  затрат

организации  на  приобретение,  за  исключением  налога  на

добавленную стоимость и иных возмещаемых налогов (кроме

случаев,  предусмотренных  законодательством  Российской

Федерации). К затратам на приобретение относятся: 

- транспортно-заготовительные расходы;

 -расходы  по  доведению  материалов  до  состояния,  в

котором они пригодны к использованию в предусмотренных в

организации целях. 

Учет  товаров  на  складе  ведет  кладовщик,  с  которым

заключен  договор  о  материальной  ответственности.

Заключенный  договор  действует  в  течение  всего  времени
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работы с вверенными работнику материальными ценностями

организации.  Данный  договор  оформляется  в  двух

экземплярах, один из которых находится у администрации, а

второй – у работника. 

Сбыт  товаров  покупателям  в  ООО  «Горизонт»

осуществляется  на  основании  договора  поставки,

заключенным  между  продавцом  и  покупателем,  в  котором

прописывается ассортимент, количество и цена реализуемых

товаров.  Договор  составляется  в  двух  экземплярах.  Один

остается  у  продавца  и  служит  основанием  для  отборки

товаров  на  складе,  второй  передается  покупателю.  Все

договора,  заключенные  в  течение  года  отражаются  в

Журнале регистрации договоров.

 В ООО «Горизонт» предусмотрены два варианта отпуска

товара со склада. 

1.  Покупатель  лично  забирает  товар  со  склада

(самовывоз). 

2. Осуществляется доставка транспортом продавца.

 При  отпуске  товара  со  склада  в  ООО  «Горизонт»

выписывается накладная ТОРГ-12. Накладная выписывается

бухгалтером в двух экземплярах.  Для стороны передающей

товары  (ООО  «Горизонт»)  накладная  является  первичным

документом, на основании которого списываются товары со

склада. Для принимающей стороны является основанием для

принятия товаров к учету. Одновременно с накладной (либо в

течение  5  рабочих  дней  с  момента  совершения  сделки)

выписывается  счет-фактура,  в  которой  отдельной  строкой

указывается сумма НДС. 
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В пункте 5 статьи 169 НК РФ перечислены обязательные

реквизиты, которые должны быть указаны в счете-фактуре. К

ним относятся:

- порядковый номер и дата выписки счет-фактуры;

-наименование,  адрес  и  идентификационные  номера

налогоплательщика и покупателя;

-  наименование  и  адрес  грузоотправителя  и

грузополучателя;

-  номер  платежно-расчетного  доку мент а  в  случ ае

получения  аван совы х  или иных  платежей в  счет  пред  стоя 

щих поставок това ров;

 - наименование пост авля емых (отгруженных) това ров и

единица изме рени я;

-  количество  (объ  ем)  поставляемых  (отг руже нных )  по

счет-фактуре това ров,  исходя из принятых по нему един  иц

измерения (при возможности их указания);

 - цена (тари ф) за едини цу измер ения (при возмо жност и

ее указа ния) по догов ору без учета налог а, а в случа е приме 

нения госуд арств енных регул ируем ых цен (тари фов), включ 

ающих в себя налог, с учето м суммы налог  а;

-  стоим ость  товар ов  за  все  колич ество  поста вляем ых

(отгр уженн ых) по счет-фактуре товар ов без налог а;

- налоговая став ка;

-  сумма  нало га,  предъявляемая  поку пате лю  товаров,

определяемая исхо дя из прим еняе мых налоговых став ок;

- стоим ость всего колич ества поста вляем ых (отгр уженн 

ых) по счет -фак туре товар ов с учето м суммы налог  а;

- стран а проис хожде ния товар а;

- номер грузо вой тамож енной декла рации.
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Пред стави тель орган изаци и - покуп ателя в обяза тельн 

ом поряд ке долже н предо стави ть довер еннос ть на получ ение

товар а формы М2 или М2а. В дове ренн ости указывается:

 - дата выда чи и срок действия;

 -  кому  выда на  доверенность  (ФИО,  должность),  с

указанием данн ых документа удос тове ряющ их личность;

 -  наиме нован ие поста вщика;

- перечень полу чаем ых материальных ценн осте й; 

- наименование доку мент а, на осно вани и которого осущ 

еств ляет ся выдача това ра со скла да поставщика.

 Дове ренн ость  подписывается  руко води теле м

предприятия,  глав ным  бухгалтером,  а  так  же  лицом,  кото  

рому выдается данн ая доверенность.

 В  процессе  сбыт  а  товаров  ООО «Гор  изон т»  полу чает

доход, кото рый признается выру чкой в соот  ветс твии с ПБУ

9/99. В ООО «Гор  изон т» выруч ка призн ается в момен т отгру 

зки товар ов.  Для отраж ения выруч ки в учете приме няетс я

счет 90 «Прод ажи» субсчет 1 «Выру чка».
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Рисунок 5. Оборотно-сальдовая ведомость по счету 90 в

ООО «Горизонт»

Рассм отрим  на  приме ре  отраж ение  в  бухга  лтерс ком

учете проце сс посту плени я и сбыта  товар  ов в ООО «Гор  изон 

т».

Так, 9 апре ля 2019 года компания «Гор изон т» закл ючил 

а  контракт  на  поставку  быто  вых  электротоваров  с  ООО

«Т.Б .М.».  ООО  «Гор  изон т»  приобрело  у  поставщика  ООО

«Т.Б .М.»  быто  вые электротовары  на общую сумму 536 000

рубле й (в том числе НДС – 96 480 рубле  й). Доста вка осуще 

ствля лась  сторо нней  орган  изаци ей.  Расхо ды  на  доста вку

соста вили 32 160 рубле й (в том числе НДС – 5 789 рубле  й).

После посту плени я товар ы были прода ны розни чной орган 

изаци и. Прода жная стоим ость соста вила 627 548 рубле й (в

том числе НДС – 112 959 рубле й). 

 Бухга лтерс кие запис и о посту плени и товар ов отраж ены

в табли це 2.2.1.

Табл ица  2.2.1.  Бухга лтерс кие  прово дки  по  посту  

плени ю товар ов в ООО «Гори зонт» от  поста вщика ООО

«Т.Б. М.»

Дебет счет а Кре дит счета Содержание Сумма

(руб.)
41 «Товары» 60 «Рас четы с 

пост авщи ками

и подр ядчи 

ками »

Пр иобре 

тены товар ы 

у поста вщика

439 520

1 9 «НДС по 

приобретенны

м ценн остя м»

60 «Расчеты с 

поставщиками

и 

60 «Рас четы 

с пост авщи 

ками и подр 

964 80
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подрядчиками

»

ядчи ками »

41 «Това ры» 60 «Рас четы с 

пост авщи ками

и подр ядчи 

ками »

Пр иняты к 

учету затра 

ты по доста 

вке товар ов

26  371

19 «НДС по 

приоб ретен 

ным ценно 

стям»

60 «Расчеты с 

поставщиками

и 

подрядчиками

»

От ражен а 

сумма НДС 

по доста вке

5 789

60 «Расч еты с 

поста вщика ми

и подря дчика 

ми»

51 «Расч етный

счет»

Оплач ены 

товар ы поста 

вщику

439 520

60 «Расч еты с 

поста вщика ми

и подря дчика 

ми»

51 «Рас четн 

ый счет»

Оплач ена 

доста вка 

товар а

26 371

П рово дки по сбыт у товаров отра жены в табл  ице 2.2.2.

Табл ица  2.2.2.  Бухга лтерс кие  пров одки по  сбыт у

товаров в ООО «Гор изон т»

Дебет счета Кредит счет 

а

Содер жание Сумма

(руб.)

62 «Рас четы 

с поку пате 

лями и зака 

зчик ами»

90 «Прод 

ажи» 

субсчет 1 

«Выручка»

О траже на выруч 

ка от прода жи

6 27 548

51 «Рас четн 

ый счет»

62 «Рас четы

с поку пате 

Пост упле ние 

денег на 

627 548
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лями и зака 

зчик ами»

расчетный счет от 

поку пате ля за 

това ры
90 «Прод 

ажи» субс чет

2 «Себ есто 

имос ть 

продаж»

41 «Тов ары» Спис ана 

себестоимость 

прод анны х 

товаров

465 891

9 0 

«Продажи» 

субсчет 3 

«НДС»

68 «Рас четы

по нало гам 

и сбор ам»

Нач ислен НДС по 

прода нным товар 

ам

112 959

90 «Прод 

ажи» субс чет

9 «Приб ыль 

от прода ж»

9 9 

«Прибыли и

убытки»

Фин ансов ый резул 

ьтат (приб ыль) от 

прода жи товар ов

4 8 698

Также  орга низа ция  «Гор изон т»  осуществляет  сбыт

товар ов с испол ьзова нием аванс овых плате жей.

Так,  25  марта  2019  года  был  заклю  чен  контр акт  на

поста вку. Согла сно контр акту, поста вщик долже н был поста 

вить: 

 Аккумуляторная углош лифма шина WORTE X CAG 1812

E- 3 штуки ;

 Водо нагре вател ь ELECT ROLUX HEATR ONIC– 1 штука ;

 Ак куму лято рная дрель -шуру повер т DeWalt- 4 штуки;

 Комп лект  инстр  умент ов  KAN для  полипропиленовых

труб -2 штуки.

На общу ю сумму 90 000 рубл  ей, в том числе НДС 18 000

рубл ей. Заказчик прои звел авансовый плат еж на сумм у 45 00 

0 рубле й.
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В этом случа е бухга лтерс кий учет у поста  вщика орган  

изуется след ующи м образом (таб л. 2.2.3).

Таблица  2.2.3.  Бухгалтерские  пров  одки  по  сбыт у

товаров с использованием аван  совы х платежей  в ООО

«Гор изон т»

№ п/п Со держа ние прово дки Дебет Кредит Сумма

(тыс.

руб.)
1 Про изве дена

предоплата  за  товары,

т. е. у поставщика возн  

икае т  обяз ател ьств о

перед поку пате лем

5 1 62/ 2 45 000

2 Начислен НДС с аван са 76 68 9000

3 Списа на  покуп ная

стоим ость  реали зован 

ных  товар ов,  по  котор 

ым  была  призн ана

выруч ка на себес тоимо 

сть прода ж

90 /2 41 /1 59 550

4 Произведена  пост авка

товаров

62/ 1 90/1 90 000

5 Н ачисл ен НДС с реали 

зован ных товар ов

90/ 3 6 8 18 000

6 Поступила  оста вшая ся

часть   оплата  от

покупателей  на

расчетный счет

51 62 45 000

7 П ринят  к  вычет у  НДС,

в  связи  с  реали зацие й

6 8 7 6 9 000
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товар а,  оплач енног о

аванс ом
8 Фина нсов ый  результат

(при быль /убы ток)

90\9 99 12 450

В  проце ссе  предп риним атель ской  деяте льнос ти  ООО

«Гори зонт» стал  кива ется с возв рато м товара нена длеж ащег 

о качества или бракованного това  ра, с брак ом возникшем не

по вине покупателя.

Возврат това ра регулируется двум я нормативными доку 

мент ами ГК РФ и Зако ном РФ «О защите прав потребителей».

Суще ству ет множество осно вани й для возв рата товаров поку 

пате лем продавцу,  все их усло  вно можно разд елит ь на две

группы:

- налич ие у товар а недос татко в, либо товар некач  естве 

нный  -  данны е  основ ания  позво ляют  верну ть  товар  поста  

вщику;

- возвр ат качес твенн ого товар а, право, на возвр ат котор 

ого пропи сано в закон е или догов оре - купли прода жи.

 Поря док  отражения  возв рата  товара  зави сит  от  того

перешло ли право собс твен ност и на това р к поку пате лю.

Е сли  несоответствие  това  ра  условиям  пост  авки

обнаружено при его прие мке, то возв рат торговой орга низа 

цией некачественной прод укци и, поступившей от ООО «Гор  

изонт», оформ ляетс я актом об устан  овлен ном расхо ждени и

по  колич еству  и  качес тву  при  прием ке  товар но-ма териа 

льных ценно стей (форм а N ТОРГ- 2).

Пр и возвр ате товар а ООО «Гори зонт» возвр ащает торго 

вой орган изаци и все уплач енные им средс тва. Транс портн ые

расхо ды и други е расхо ды, понес енные торго вой орган изаци 
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ей в связи с прием  кой, оформ ление м и отгру зкой некач естве 

нного товар а по возвр ату некач естве нной проду кции несет

ООО «Гори зонт» .

Брак  может  быть  обнар  ужен  в  проце ссе  сбыта  купле 

нного у ООО «Горизонт» товар  а.  В таких случа  ях торго вая

орган изаци я  возвр ащает  брако ванны й  товар  поста  вщику.

Услов ия  возвр ата  могут  быть  разли чными  и  должн ы  быть

огово рены  в  догов оре.  При  возвр  ате  товар а  поста вщику

торго вая  орган изаци я  оформ ляет  товар ную  накла дную  по

форме  ТОРГ- 12.  На  ней  делае тся  отмет ка  "Возв рат  брако 

ванно го товар а".

Ра ссмот рим  на  приме ре  поряд ок  возвр ата  товар ов,

приоб ретён ных  у  орган изаци и  «Гори зонт»  по  догов ору,  в

случа е выявл ения некач естве нного това ра во врем я его прие 

мки.

Так,  18  мая 2019 года  ООО «Гори зонт»  был отгружен

това р на сумм у 11800 руб. Себестоимость этог  о товара 8000

руб.  От  покупателя  пост  упил а  оплата  в  размере  1180  0  на

расч етны й счет. Поку пате ль при прием ки товар а обнар ужил,

что товар некач естве нный и верну л в полно м объем е.

В  случа е  выявл ения  некач естве нного  товар а  спуст я

некот орое время после прием ки товар а покуп ателе м, возвр 

ащая товар, покуп атель в своем учете его реали  зует, а ООО

«Горизонт» в своем учете его оприх  одует. Совер шаетс я обрат 

ная поста вка товар а.

Таб лица 2.2.4. Корр еспо нден ция счетов, прим еняе 

мых ООО «Гор изон т» при возв рате товаров.

Со держа ние опера ции Де  Кре  С умма
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бет дит (руб.)

Спис ана  себес тоимо сть

товар а

90-2  41 8000

Отражена  выру чка  от  прод 

ажи товар а

62 90 -1  1180 0

Нач ислен НДС с продажи 90- 3 68 1800

Поступила  опла та  от  поку 

пате ля

51  62 1 1800

П ринят а прете нзия от покуп 

ателя  за  ненад лежащ ее

качес тво товар а

62 76 11800

Сторнируются  опер ации  по

прод аже товара

62 90 -1 -11800

Ст орнир уются  опера ции  по

прода же товар а

90-3 68 -18 00

90-2 41 -8000

Возвращены  день ги

покупателю

76 51 1 1800

Т аким  образ ом,  при  возвр  ате  некач естве нного  товар а

орган изаци и  «Гори зонт»  метод  запис и  обрат ными  прово 

дками  являе тся   более  предп  очтит ельны м,    так  как  дает

возмо жност ь:

 «отпр авить » некач естве нный товар непос редст венно на

соотв етств ующий субсч ет счета 41 «Това  ры», что позво  ляет

вести  разде льный  учет  товар  ов,  подле жащих  и  не  подле 

жащих прода же;
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ис польз овать  субс чет  76.2  «Рас четы  по  прет ензи ям»,

что такж е способствует боле  е точному и правильному веде  

нию аналитического учет а в бухг алте рии.

В целом, в ООО «Гори  зонт» в резул ьтате осуще ствле ния

купли и сбыта товар  ов форми руетс я финан совый резул ьтат.

От велич ины получ енной прибы ли завис ит разме р налог а на

прибы ль.  Именн о  поэто му,  прави льная  орган изаци я  учета

посту плени я и выбыт ия товар ов  в  ООО «Гори зонт»  играе т

перво степе нную роль. 

2.3.  Анализ  товарооборота  и  финансового

результата деятельности ООО «Горизонт»

Анализ  сбыта  товаров  наглядно показывает,  насколько

эффективно организована сбытовая политика предприятия. В

ходе  анализа  определяются  группы товаров,  пользующиеся

большим спросом,  а  так  же  товары  с  низким  показателем

оборачиваемости.  Благодаря  этому  организация  может

корректировать  и  планировать  закупки  для  более

эффективных продаж.

Товарооборот  предприятия является  одним из  главных

показателей  его  деятельности.  От  объема  товарооборота

зависит финансовое состояние организации. 

Первое  с  чего  нужно  начать  анализ  –  это  изучить

динамику изменения товарооборота в целом и по отдельным

видам товаров в ООО «Горизонт» таблица 2.3.1.

Таблица 2.3.1. Динамика изменения товарооборота

в ООО «Горизонт»

Показатели 2018

год

2019

год

Абсолютн

ое

Относитель

ное
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(тыс.

руб.)

(тыс.

руб.)

отклонен

ие (+,-)

отклонение

(%)
Товарооборот 42

187

93

849

51662 122,4

Электроинструм

енты

3865 12419 8554 221,3

Санитарно-

техническое

оборудование

14599 29869 15270 104,5

Отопительное

оборудование

7832 18231 10399 132,7

Строительные

материалы

1769 3644 1875 105,9

Электрическая

бытовая техника

10368 22899 12531 120,8

Двери 3754 6787 3033 80,7

В целом,  из  таблицы 2.3.1.  можно сделать  следующий

вывод:  общая  величина  товарооборота  повышается  на

протяжении  всего  анализируемого  периода.  В  2019  году

общий  товарооборот  увеличился  на  51662  тыс.  руб.,   что

составило 122,4 % по сравнению  с 2018 годом,  где общая

величина  товарооборота  составляла  42187  тыс.  руб.  Это

говорит  о  том,  что  в  ООО  «Горизонт»  увеличился  объем

поступления  товаров,   соответственно,  произошло

увеличение запасов товара, также эффективно используются

трудовые  ресурсы  и  хорошо  налажена  сбытовая  политика

организации. По  видам  товаров  можно  отметить

равномерность  продаж.  Так,  например,  по  отопительному

оборудованию наблюдается увеличение сбыта в 2019 году на

132,7 % (10399 тыс. руб.). То же самое можно отметить и в

отношении других категорий товаров. Таких как: санитарно-



72

техническое  оборудование,  двери,  электроинструменты,

строительные  материалы,  электрическая  бытовая  техника.

Таким образом,  подобная  равномерность  свидетельствует  о

том,  что  в  ООО  «Горизонт»  уделяется  большое  значение

планированию объемов сбыта товаров.

Следует  отметить,  что  на  величину  товарооборота

оказывают влияние такие факторы, как 

-сумма товаров на начало года;

 - сумма товаров на конец года; 

- поступление товарных запасов в течение года. 

Расчет влияния факторов на объем товарооборота в ООО

«Горизонт» представлен в таблице 2.3.2.

Таблица  2.3.2.  Влияние  факторов  на  величину

товарооборота в ООО «Горизонт»

Показател

и

2017

год

(тыс.

руб.)

2018

год

(тыс.

руб.)

Абсолютн

ое

отклонен

ие 

(+,-)

2019

год

(тыс.

руб.)

Абсолютн

ое

отклонени

е 

(+,-)
Товарообор

от

32605 42 187 9582 93 849 51662

Товары  на

начало

года

1750 2843 1093 6213 3370

Товары  на

конец года

2836 6213 3377 6533 320

Поступлен

ие  товаров

за год

33691 45557 11866 94169 48614
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Из  таблицы  2.3.2.  следует,  что  увеличение  объема

товарооборота в 2018 году на 9582 тыс.  руб.  произошло за

счет  увеличение  объемов  закупок  на  11866  тыс.  руб.,

увеличения товаров на начало года на 1093 тыс.  руб.  и на

конец  года  на  3377  тыс.  руб.  В  2019  году  по-прежнему

сохраняется тенденция к увеличению объемов поступления

товаров на 48614 тыс. руб. по сравнению с 2018 годом. Таким

образом,  увеличение  закупаемых  товаров  просматривается

на  всем  протяжении  исследуемого  периода,  что  является

благоприятным  моментом,  поскольку  это  положительно

влияет на платежеспособность ООО «Горизонт».

Следующее, что необходимо сделать – провести анализ

товарных  запасов  на  складе.  Для  этого  рассчитывается

средняя стоимость товаров. Так как в нашем случае анализ

проводится  за  год,  то  рассчитывается  среднегодовая

стоимость. Для этого нужно остаток товаров на начало года

сложить с остатком товаров на конец года и разделить на 2.

Расчеты среднегодовой стоимости товаров в ООО «Горизонт»

приведены в таблице 2.3.3.

   Таблица 2.3.3.  Расчет среднегодовой стоимости

товаров в ООО «Горизонт»

Показатели Сумма (тыс. руб.)
Остаток товаров на конец

2016 года

1750

Остаток товаров на конец

2017 года

2843

Остаток товаров на конец

2018 года

6213

Остаток товаров на конец

2019 года

6533

Среднегодовая стоимость 3171,5
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товаров за 2017 год (1750+2843/2)
Среднегодовая стоимость

товаров за 2018 год

5949,5

(2843+6213/2)
Среднегодовая стоимость

товаров за 2019 год

9479,5

(6213+6533/2)

Из таблицы 2.3.3. видно, что величина товарных запасов

на складе с каждым годом увеличивается. 

На основании этих данных можно рассчитать следующий

показатель – оборачиваемость товарных запасов. 

Оборачиваемость  –  это  время,  за  которое  происходит

полное  обновление  товаров,  а  так  же  количество  оборотов

товарных запасов за год.

Как уже упоминалось в первой главе данной работы, для

расчета товарооборачиваемости запасов в днях используется

формула:

ОБдн=
Тср∗Д
ТО

,

где ОБдн – оборачиваемость товаров в днях; 

Тср  –  средние  товарные  запасы  за  анализируемый

период;

 Д – количество дней; 

ТО – товарооборот за анализируемый период. 

Оборачиваемость  товарных  запасов  в  разах

рассчитывается по формуле:

ОБр=
Д

ОБдн
,

Где ОБр – оборачиваемость товарных запасов (в разах);

 Д – количество дней в периоде;

ОБдн – оборачиваемость товарных запасов в днях. 
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Результаты расчетов показателей оборачиваемости ООО

«Горизонт» приведены в таблице 2.3.4. 

     Таблица  2.3.4.   Расчет  показателей

оборачиваемости товаров в ООО «Горизонт»

Период Оборачиваемость 

в днях

Оборачиваемость

в разах
2017 год 3171,5*365/32605

=35,5

365/35,5=10,2

2018 год 5949,5*365/42187

=51,4

365/51,4=7,1

2019 год 9479,5*365/93849

=36,8

365/36,8=9,9

Таким образом, из таблицы 2.3.4. можно заметить,  что

оборачиваемость товаров в ООО «Горизонт» не стабильна, то

есть на протяжении всего периода были разные показатели.

Так  в  2018  году  по  сравнению  с  2017  годом  произошло

снижение оборачиваемости товаров, при этом увеличивается

время  одного  оборота.  Данное  снижение  может

свидетельствовать  об  избыточном  количестве  товаров  на

складе, а также о том, что падает спрос на данные товары,

либо  имеется  не  качественная  продукция.  Но  в  2019  году

происходит  увеличение  оборачиваемости  товаров  при

снижении  времени  одного  оборота,  что  способствует

снижению  товарных  потерь,  уменьшению  расходов  по

хранению  товаров,  оплате  процентов  за  пользование

кредитами.   Данный  факт  положительно  сказывается  на

финансовом  состоянии  ООО  «Горизонт»,  так  как

уменьшается сумма кредиторской задолженности.

Наряду с анализом товарооборота, необходимо провести

анализ финансово результата предприятия. 
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Основными  задачами  анализа  финансового  результата

являются:

 -  изучение  динамики  абсолютных  и  относительных

показателей прибыли и рентабельности; 

- выявление факторов, влияющих на уровень прибыли и

рентабельности. 

Основным  источником  получения  информации  о

финансовом  состоянии  предприятия  служит  отчет  о

финансовых результатах. В данном отчете отражается сумма

всех  видов  доходов  и  расходов  организации  за  отчетный

период. 

Проведем анализ изменения величины прибыли в ООО

«Горизонт» по каждому ее виду за 2018 -2019 гг. в таблице

2.4.1

Таблица 2.4.1.  Анализ изменения прибыли в ООО

«Горизонт» за 2018-2019 гг.

Показатели 2018 год 2019

год

Абсолютн

ые

отклонени

я (+,-)

Относитель

ные

отклонения

(%)
Валовая

прибыль  (тыс.

руб.)

6075 5671 -404 6,65

Прибыль  от

продаж  (тыс.

руб.)

1 788 5 006 3218 179,9

Прибыль  до

налогообложе

ния (тыс. руб.)

1 750 5 052 3302 188,6

Чистая

прибыль  (тыс.

1400 4 042 2642 188,7
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руб.)

Таким образом, из таблицы 2.4.1. следует, что в целом по

предприятию  наблюдается  рост  всех  видов  прибыли  на

протяжении всего анализируемого периода. За исключением

снижения валовой прибыли в 2019 году по сравнению с 2018

годом на 404 тыс. руб., что составило 6,65 %. 

Прибыль не достаточно полно формирует представление

о  финансовой  деятельности  предприятия.  Для  более

детального  анализа  используются  показатели

рентабельности. Такие как:

 -  Бухгалтерская  рентабельность  от  обычной

деятельности  (Рбух)  –  отношение  прибыли  до

налогообложения к выручке от продаж.

 -  Чистая  рентабельность  (Рч)  -  отношение  чистой

прибыли к выручке от продаж. 

-  Рентабельность  продаж  (Рпродаж)  –  отношение

прибыли от продаж к выручке от продаж. 

Рассчитаем  показатели  рентабельности  исходя  из

данных отчета о финансовых результатах.

1. Рбух=(1750/42187)*100%=4,1% - 2018 год

2. Рч=(1400/42187)*100%=3% - 2018 год

3. Рпродаж=(1788/42187)*100%=4,2% - 2018 год

4. Рбух=(5052/93849)*100%=5,3% - 2019 год

5. Рч=(4042/93849)*100%=4,3% - 2019 год

6. Рпродаж=(5006/93849)*100%=5,3% - 2019 год

Проведем анализ данных показателей в таблице 2.4.2.

Таблица 2.4.2. Анализ показателей рентабельности

ООО «Горизонт»

Наименовани 2018 год 2019 год Абсолютное
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е показателя отклонение

(+,-)
Рбух 4,1% 5,3% 1,2%

Рч 3% 4,3% 1,3%

Рпродаж 4,2% 5,3% 1,1%

По  данным  таблицы  2.4.2.  можно  сделать  следующий

вывод:  в  целом  в  организации  наблюдается  увеличение

показателей  коэффициентов  рентабельности.  Бухгалтерская

рентабельность  в  2019  году  по  сравнению  с  2018  годом

увеличилась на 1,2 %. Коэффициент чистой рентабельности

вырос в 2019 году на 1,3 %. Особое внимание следует уделить

рентабельности  продаж.  Данный  коэффициент  показывает,

сколько чистой прибыли приходится  на 1 рубль  проданной

продукции.  На  анализируемом  предприятии  его  рост

составил   в  2019  году  1,1  % .  Чистая  прибыль  остается  у

предприятия после уплаты всех расходов и налогов и может

быть использована в любых целях. Руководство предприятия

принимает  решение  о  ее  распределении.  Прибыль  может

быть направлена как на развитие внутренней деятельности

организации, так и использоваться в качестве инвестиций. 

Таким  образом,  в  результате  проведенного  анализа  в

ООО  «Горизонт»  наблюдается  увеличение  общего

товарооборота на всем протяжении анализируемого периода.

Так в  2019 году общий товарооборот увеличился на 51662

тыс. руб.,  что составило 122,4 % по сравнению  с 2018 годом,

где  общая  величина  товарооборота  составляла  42187  тыс.

руб.  Это говорит о том,  что в ООО «Горизонт»  увеличился

объем  поступления  товаров,   соответственно,  произошло
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увеличение запасов товара, также эффективно используются

трудовые  ресурсы  и  хорошо  налажена  сбытовая  политика

организации.  Одновременно  с  этим  прослеживается  рост

чистой прибыли -  в 2018 году составила 1400 тыс. руб.,  а в

2019  году  -  4042  тыс.  руб.,  что  составляет  188,7  %,  а  в

показателях чистой  рентабельности увеличение произошло

на  1,3%.  Данное  увеличение  произошло  за  счет  снижения

управленческих расходов,  а  также благодаря поиску  новых

поставщиков с более низкими ценами на товар. Показатели

рентабельности так же с каждым годом увеличиваются, что

свидетельствует  об  увеличении  эффективности  финансовой

деятельности ООО «Горизонт».

ГЛАВА 3. ПУТИ СОВЕРШЕНСТВОВАНИЯ ВЕДЕНИЯ

УЧЕТА СБЫТА ТОВАРОВ В ТОРГОВОЙ ОРГАНИЗАЦИИ

3.1. Рекомендации по совершенствованию ведения

учета сбыта товаров в ООО «Горизонт»

Рассматриваемое  торговое  предприятие  «Горизонт»  в

целом руководствуется учетной политикой и нормативными

актами,  а  также  соблюдает  правила  и  форму  ведения

бухгалтерского  учета.  Все  операции  по  учету  товаров,

совершаемые на торговом предприятии,  полно и правильно

отражаются на счетах бухгалтерского учета.

Для  совершенствования  бухгалтерского  учета  товаров

предприятия можно сделать следующие рекомендации:

1.Целесообразно  усилить  контроль  за  выполнением

графика  документооборота  в  целях  обеспечения

своевременного и достоверного создания документов. График
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документооборота  -  это  схема,  описывающая  движение

первичных документов организации от момента их создания

(получения) до момента передачи на хранение. Также важно

на  торговом  предприятии  своевременно  подавать  данные

документы для их последующего отражения в бухгалтерском

учете и отчетности.

2.  Можно  порекомендовать  ввести  в  ООО  «Горизонт»

систему оплаты за товар с помощь эквайринга - возможность

оплачивать  приобретенный  товар  с  помощью  пластиковых

банковских  и  платежных  карт.  При  покупке  товара  с

помощью пластиковой картой, деньги списываются со счета

покупателя и автоматически переводятся на расчетный счет

торговой  организации.  Данная  форма  оплаты  совершенна,

удобна  и  способствует  привлечению  более  обеспеченных

покупателей.  Улучшить  имидж  предприятия:  предоставив

клиенту возможность выбора способа оплаты и показав ему,

что  компания  идет  в  ногу  со  временем  и  внедряет  самые

современные  технические  разработки.  Кроме  того,

использование  безналичной  системы  оплаты  позволяет

значительно  сократить  время  обслуживания  клиента,  ведь

уже  не  нужно  тратить  время  на  подсчет  сдачи.  Это

существенно повышает уровень сервиса организации.

Использование торгового эквайринга позволяет:

 Расширить  клиентскую  базу  за  счет

платежеспособных  потребителей:  держатели  банковских

карт чаще всего имеют сравнительно высокий уровень дохода

и активно пользуются картами для оплаты.

 Повысить  продажи:  по данным психологических и

маркетинговых  исследований,  человек,  оплачивающий
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покупку банковской картой, зачастую тратит большую сумму,

чем покупатель, расплачивающийся наличными деньгами.

 Снизить  риски:  безналичный  расчет  позволяет

избежать  рисков,  связанных  с  использованием  наличных

средств (фальшивые банкноты, ограбления и т.п.).

3.  Усилить  контроль  за  качественным  выполнением

инвентаризационной работы, работы склада и организации в

целом. Это означает, что имеет смысл задуматься о вводе в

штат  нового  подразделения  -  контрольно-ревизионного

отдела,  являющимся   одним  из  элементов,  способных

оказывать  значительное  влияние  на  совершенствование

бухгалтерского  учета  сбыта  товаров   в  ООО  «Горизонт».

Основными  задачами  контрольно-ревизионного  отдела

являются обеспечение на предприятии сохранности товарно-

материальных ценностей и осуществление контроля: 

 за  соблюдением  нормативно-правовых  актов  и

внутренних  положений  организации,  обязательств  по

выполнению договоров, расчетно- платежной дисциплины;

 за  поступлением  и  расходованием  денежных

средств  организации,  и  её  товарно-материальных

ценностей;

 за  достоверностью  оперативного,  статистического,

бухгалтерского и налогового учета.

Также  отдел  внутреннего  контроля  будет  выполнять

работу по следующим направлениям: 

· анализ бухгалтерской отчетности;

· предоставление  оперативной  информации

руководству  организации  для  принятия  управленческих

решений; 
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· оценка обязательств и др.

Отдел внутреннего контроля компании позволит: более

качественно  осуществлять  контроль  над  структурными

подразделениями,  выявлять  неиспользованные  внутренние

резервы  для  повышения  эффективности  осуществляемой

деятельности,  выявить  недостатки  в  функционировании

системы внутреннего контроля компании и разработать план

мероприятий  по  их  устранению.  Это  позволит,  в  большей

мере,  обеспечить  надежность  поступающей  финансовой

информации  и  сократить  риски  принятия  ошибочных

решений.

Затраты  на  этапе  предварительного  контроля  будут

более  эффективными,  так  как  помогут  минимизировать

возникновение  рисков.  Внедрение  системы  внутреннего

контроля  на  предприятии  необходимо  для  повышения

эффективности работы его подразделений. При этом система

внутреннего  контроля  позволит  обеспечить  достоверность

информации  и  эффективно  использовать  материальные,

трудовые и финансовые ресурсы предприятия.

Таким  образом,  необходимо  заметить,  что

совершенствование  бухгалтерского  учета  сбыта  товаров

происходит  только  с  помощью  тщательного  контроля.

Контроль  за  сохра нност ью товар ов  на  склад е:  оформ ления

догов ора  матер иальн ой  ответ ствен ности,  подде ржани ю

дисци плины  на  склад е  и  содер жания  его  в  надле  жащем

поряд ке, инвен тариз ация.

4. Так же для улучш ения учета сбыта товар  ов в торго  вой

орган изаци и  «Гори зонт»  целес ообра зно  ввест и  матри цу

товар ов.  Ассор тимен тная  матри ца –  это  номен клату рный
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переч ень всех товар  ных наиме нован ий, реали зуемы х в опред 

еленн ом  магаз ине,  или  сети  розни  чных  магаз инов  (если

ассор тимен тная матри ца форми руетс я для всей сети), соста 

вленн ый  с  учето м  специ фики  данно  го  магаз ина  (сети ),  а

также ассор тимен тной полит икой орган изаци и в целом.

Сост авлен ие ассор тимен тной матри цы – это неотъ  емлем 

ая  часть  ассор тимен тной  полит ики  торго вой  орган изаци и,

вне зависимости от её орга  низа цион ной структуры.

В  цело м составление  ассо  ртим ентн ой  матрицы в  ООО

«Горизонт» не може т быть само цель ю, а долж но стать резу 

льта том  формирования  ассо  ртим ента  для  конк ретн о

обозначенной точк и сбыта това ров. Однако в любом случ  ае

ассортиментная  матр  ица  создается  толь ко  после  грамотно

сформ ирова нной торго вой полит ики и страт  егии компа нии.

Ответ ствен ным  за  созда ние  и  внедр ение  ассор тимен тной

матри цы долже н быть  катег орийн ый менед жер (мене джер

отдел а снабж ения, закуп щик), так как тольк  о он знает, где и

какой товар можно закуп ить.

5.Большое  знач ение  для  бухг алте рско го  учета  сбыта

товаров имее т автоматизация.

Фирма  «1С»  разработала  усов  ерше нств ован ную

программу  для  учета  торг овых  операций  в  бухгалтерском

учет е - «1С: Управление торг овле й 8.3».

 Данна я прогр амма являе тся униве рсаль ной средо й для

автоматизации всег о документооборота орга низа ции.

 Посл едня я версия техн олог ичес кой платформы данн  ой

программы включ ает в себя модул ь работ ы с базой данны  х, в

котор ом  упрощ ен  алгор итм  обраб отки  запро сов,  и  интег  
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риров анный  язык  прогр аммир овани я,  позво ляющи й  редак 

тиров ать диало говые формы, окна и текст.

Так же, данна  я прогр амма позво ляет созда вать и корре 

ктиро вать докум енты любог о содер жания, регул ирова ть все

основные  элем енты  пользовательского  инте  рфей са  и  печа 

тные  формы  доку мент ов,  создавать  журн алы  работы  с

документацией.

В прог рамм е «1С: Упра влен ие торговлей 8.3» есть сред  

ства  поддержки  торг овог о  оборудования,  тако  го,  как  эква 

йрин г,  фискальный  реги стра тор,  сканер  штри х  -  кодо в,

терминал  сбор а данных и денежный ящик.  Так,  напри  мер,

можно  присо едини ть  считы вающе е  устро йство,  котор ое

помож ет просл ежива ть инфор мацию с марки ровки товар а в

виде скане ров штрих -кода или систе  м беско нтакт ного считы 

вания инфор мации,  а  затем перед  авать  получ енную инфор 

мацию  в  компь ютер  главн ого  бухга лтера  торго вого  предп 

рияти я.

 Данн ая платформа може т работать авто номн о для упра 

влен ия потоками това ра и  в  сочетании с программой «1С:

Бухгалтерия  8.3»  для  реги  стра ции  движения  и

бухгалтерского учет а товара.

Отличительной черт ой данной прог рамм ы является спос 

обно сть  проектировать  част ь  бизнес  проц есса.  При  этом

создается  форм альн ое  описание  част о  используемых  посл 

едов ател ьнос тей  работы,  и  на  осно  ве  этого  форм ируе тся

список зада ч. В последствии, этот списо  к перед ается сотру 

днику, котор ый отвеч ает за выпол нение данны х задач.
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«1С:  Конфи гурат ор»  спосо бен  задав ать  любые  алгор 

итмы обраб отки инфор мации, менят ь сущес твующ ие и созда 

вать новые инфор мацио нные базы произ вольн ой струк туры.

 Помим о этого,  «1С:  Управ  ление торго влей 8.3»  осуще 

ствля ет следу ющее:

  - спосо бност ь вести колич естве нный учет;

-ве дени е  синтетического  и  аналитического  учет  а

применительно к потребностям пред прия тия;

 -  способность полу  чать всю необ ходи мую отчетность и

разные  доку мент ы  по  синт етич еско му  и  анал  итич еско му

учету и многое друг ое.

Д анна я  программа  може т  хранить  в  себе  боль шое

количество  бухг алте рски х  проводок.  Пров одки можно ввод 

ить разными спос обам и.

 Есть режим «Доку менты и расче ты» в журна л опера ций,

в котор ом главн ый бухга лтер может вноси ть инфор мацию о

некот ором докум енте или расче те и связа нные с ними прово 

дки. Данны е бухга лтерс кие прово дки будут рассч  итыва ться

автом атиче ски по задан ным форму лам.

С веден ия  в  докум ентах  могут  содер жатьс я  за  месяц,

кварт ал,  год  или  друго й  любой  време нной  проме жуток.

Помим о журна ла опера ций, в прогр амме есть также неско 

лько списк ов справ очной инфор мации (спра вочни ков):

- список видо в объектов анал итич еско го учета;

- списк и объек тов анали тичес кого учета (субк онто);

- план счето в.

П ри обычном испо  льзо вани и «1С: Управление торговлей

8.3»  глав ный  бухгалтер  торг овог о  предприятия  може т

воспользоваться  толь ко  простым  веде нием  синтетического
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учет а. Полностью возм ожно сти программы «1С: Управление

торговлей 8.3» уже можн  о наблюдать при ведении анал  итич 

еско го учета.

Ведение  учет а  продаж  това ров  в  орга низа ции  в  наст 

ояще е время нево змож но без обра ботк и данных и архивации

доку мент ов  с  помо щью  компьютерных  прог рамм.

Существенное влия ние на орга низа цион ную структуру фирм 

ы,  а  такж е  на  проц едур ы и  мето ды внутреннего  конт роля

оказывает  спос об  обработки  хозя йств енны х  операций  при

ведении  бухг алте рско го  учета.  Неав тома тизи рова нная

обработка  данн ых  для  торг овог о  предприятия  чаще  всего

прив одит  к  ошиб кам,  трате  врем ени  и  несо верш енст ву

получаемой инфо рмац ии.

М ноже ство процедур внут ренн его контроля, кото рые в

неав тома тизи рова нных  системах  выпо лняю т  разные  спец 

иали сты, может осущ еств ить компьютерная сист ема. В резу 

льта те компьютерные сист  емы могут потр ебов ать введения

допо лнит ельн ых мер для того,  чтоб  ы поддержать конт роль

на  необ ходи мом  уровне,  кото рый  достигается  прос  тым

разделением функ ций в неав тома тизи рова нных системах.

Одним из вариантов сове ршен ство вани я учета това ров

при помо щи компьютерных сист  ем может явля ться система

паро лей.  Система паро  лей устраняет дейс твия,  которые не

допустимы  со  стороны  спец иали стов,  имеющих  дост уп  к

обще й  информации  об  учете  това  ров  и  друг их  документов

чере з терминал в диалоговом режи  ме.  Компьютерные сист  

емы  более  откры ты  для  несан кцион ирова нного  досту па,

включ ая  лиц,  котор ые  осуще ствля ют  контр оль,  по  сравн 

ению с  неавт омати зиров анным и систе мами бухга лтерс кого
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учета.  Систе  ма парол ей позво ляет скрыт ь данны е прямо го

или  косве нного  получ ения  инфор мации  о  товар ах  предп 

рияти я.

Также, есть прикладные прог  рамм ы, которые соби рают

статистическую  инфо рмац ию  о  рабо те  компьютера.  В

дальнейшем данн ую информацию можн о применять в целях

конт роля  обработки  опер аций  бухгалтерского  учет а.

Некоторые опер ации компьютерная сист ема может выпо лнят 

ь автоматически.

Так как ООО «Гор  изон т» на прот яжен ии всего пери ода

деятельности орга низа ции происходит  увеличение това  рооб 

орот а, эффективно испо  льзу ются трудовые ресу рсы, хорошо

нала жена сбытовая поли тика организации, такж  е с кажд ым

годом увел ичив аютс я показатели рент абел ьнос ти, что свид 

етел ьств ует  об  увел ичен ие  эффективности  фина нсов ой

деятельности и благоприятном фина  нсов ом положение   ООО

«Горизонт».  Исхо дя  из  этог о,  ООО  «Гор изон т»  планирует

вест и  свою  торг овую  деятельность  не  только  на

отечественном  рынк е,  но  и  на  миро вом.  Для  орга низа ции

зани мающ ейся  внешнеэкономической  деят  ельн ость ю будет

край не необходимым сове ршен ство вать ведение учет а сбыта

това ров, что возможно при ведении учет  а согласно МСФО –

межд унар одны м стандартам фина нсов ой отчетности.

Особенность  торг овли  с  зару бежн ыми  поставщиками

выра жает ся в том, покупку това ров рассматривают на дату

возн икно вени я  права  собс  твен ност и.  От  этог  о  зависит,  по

какой стои мост и будет прин ято имущество на баланс росс  

ийск ой  организации  «Гор изон т»,  так  как  курс  валю  т

постоянно меня ется. Сложность учет а экспортной прод укци и
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заключается  в  разнице  вклю  чени я  транспортных  и  прочих

сопу тств ующи х  доставке  затр ат.  Бухг алте рски й  учет  при

экспорте прям о диктует отно сить их на себестоимость прод  

укци и (ПБУ 5/01 ). Налоговый коде кс предусматривает выбо  р

– на фактическую стои мост ь продукции или косвенные расх  

оды. Один аков ый порядок фикс иров ания операций доку мент 

ируе тся  в  учетн ой  полит ике,  устра няя  сложн ости  с  возни 

кнове нием отлож енных налог овых актив ов и обяза тельс тв.

Уч етная полит ика – это конкр етные принц ипы, основ ы,

общеп ринят ые  услов ия,  прави ла  и  практ ическ ие  подхо ды,

приме няемы е орган изаци ей при подго товке и предс тавле нии

финан совой отчет ности.

На  практ ике  учетн ая  полит ика  выпол няет  множе ство

разны х, важны х функц ий, таких как:

 – единое пред став лени е по упра влен ию и руко водс тву

компании для сотрудников бухг алте рии;

 – мето д сравнения дост  овер ност и представления инфо 

рмац ии и  учет а  для  пров еряю щих  органов,  реви зоро в  или

ауди торо в; 

 –  увер енно сть  собственников  в  осуществлении  эффе  

ктив ного  управления  деятельнос тью  орга низа ции  с  собл 

юден ием их инте ресо в и зако нода тель ства.

Изм енен ие учетн ой поли тики – это перех од от одног о

допу стим ого принц ипа учет а к друг ому допус тимом у прин 

ципу  учета,  вклю чая  метод ы  приме нения  этих  принц  ипов

(напр имер,  изме нени е  метод а  учет а  запас ов  со

средневзвешенного  на  ФИФО).  Для  того  что  бы  изме  н ит ь

учетную поли т ик у ООО «Гор и зонт, требуется опир  а ть ся на

опыт ведения бухг а лт ерс  кого учета прош л ых лет, вним  а те 
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льн о  изучи ть  эту  тему и  сконцентрировать  свое  внимание.

Нужн о это для того чтоб ы: 

а)  функционирование  ново й  учетной  полит ики  буде т

продо лжать ся  год  без  прав а  измен ения,  за  исклю чение м

случ аев  измен ения  зако нода тель ства  или  веде ния  новог о

вида деяте льнос ти компа нии; 

б) в завис имост и от учетн ой полит  ик и будет возм о жн 

ост  ь управлять свои м и финансовыми ресу р сами; 

в) посре дство м учет ной полит ики форм ируе тся поряд  ок

исчи слен ия  налог ов  в  бюдже т  и  обяза тельс тв  пере д  ним,

поэт ому при сост авле нии учетн ой поли тики, нужно удел ить

больш ое вним ание этому пунк ту.  Отсю д а след ует,  что при

внесе нии  изме нени й  или  форм иров ании  новой  учет ной

полит ики, можн о усове ршенс твова ть проц есс по сниж ению

налог овой нагр узки и  риск ов  и  сфор миро вать  финан совый

резу льта т, котор ый доби вает ся компа ния «Гори зонт».

Глав ный  принц  ип  при  выбор   е  учетн ой  полит  ики  в

соотв  етст в ии с МСФО заклю чаетс я в том, учетн  ая полит ика

должн  а  выбир аться  и  приме нятьс я  таким  образ ом,  чтобы

соотв етств овать  каждо  му  приме няемо му  Станд  арту  или

Разъя  снен и ю. 

Необ х одим о отмет ить,  что МСФО (IAS)  8  акцен   тиру е т

внима ние,  что  учетн ая  полит  ика  опред еляет  глоба  льны й

подхо д к оценк е, выбор из возмо  жных метод ов учета, напри 

мер,  выбор  метод а  учета  запас  ов  товар  ов  по  ФИФО  или

средн  евзв е шен но й стоим ости. 

Согла сно МСФО, ООО «Гори  зонт » может измен  ить свою

учетн ую  поли тику   в  целях  сове  ршен ство вани я

бухга лтерс кого учет а сбыта това ров в двух случа ях: 
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1. Если был принят новы й стандарт, или внесены изме  

нени я в существующий. Пере  смот р учетной поли  тики в этом

случае обяз ател ен. Как прав ило, при этом в ново м стандарте

проп исыв аютс я  специальные  прав ила  переходного  этап а.

Они пред став ляют собой подр обно е руководство о том, как

следует учит ыват ь изменения, кото рые были внес ены в стан  

дарт.  Если в  новом стан  дарт е не проп исан ы правила пере 

ходн ого этапа, то применятся ретр оспе ктив ный пересчет, то

есть новы й стандарт долж  ен применяться в отчетности таки  

м образ ом, как будто он действовал всег  да.

2.  Добровольное  изме  нени е  учетной поли тики,  но  при

определенной  и  обоснованной  необ  ходи мост и.

Самостоятельно меня ть учетную поли  тику можно толь ко для

того,  чтобы повы  сить  уместность  и надежность  отче  тнос ти

для  поль зова теле й.  Если  комп ания  решает  добр  овол ьно

изменить учет ную политику, то необходимо сдел  ать это ретр 

оспе ктив но.  При  тако м  ретроспективном  пере ходе  также

корр екти рует ся  начальное  саль  до  нераспределенной  приб  

ыли на нача ло самого ранн его из пред став ленн ых в отчет 

ности  перио дов.  Сумма  этой  корре ктиро вки  предс тавля ет

собой разни цу между сальд о нерас преде ленно й прибы ли на

начал о перио да и суммо й нерас преде ленно й прибы ли на ту

же дату, получ аемой при приме  нении новой учетн ой полит 

ики ко всем предш еству ющим перио дам.

Т аким образ ом, в целях совер  шенст вован ия бухга лтерс 

кого учета сбыта товар  ов предп рияти я необх одимо усили ть

контр оль за выпол нение м графи ка докум ентоо борот а, ввест и

в ООО «Гори зонт» систе  му оплат ы за товар с помощ ь эквай 

ринга , усили ть контр оль за состо  янием инвен тариз ацион ной
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работ ы и  работ ы склад а  и  орган  изаци и в  целом  (так  как

совер шенст вован ие  бухга лтерс кого  учета  сбыта  товар  ов

проис ходит  с  помощ ью  тщате  льног о  контр оля),  а  значи т

ввести  в штат новое подр  азде лени е - конт роль но-р евиз ионн 

ый отдел, прим енят ь  усовершенствованную прог рамм у для

учет а  торговых  опер аций  в  бухг алте рско м  учете ,  а  также

ввест и систе му парол ей, а при выход  е компа нии «Гори зонт»

на миров ой рынок необх одимо будет совер шенст воват ь веден 

ие учета сбыта товар  ов согла сно МСФО.

3.2 Автоматизация бухгалтерского  учета  сбыта

товаров в торговых организациях

Несмотря  на  то,  что  в  мире  существует  более  тысяч  и

тиражируемых  бухга лтерс ких  программ  разли чной

мощности  и  стоимости,  росси йские  бухгалтеры  и

предприниматели предп очита ют отечественные прогр аммы,

более  подходящие  для  условий  перех одной  экономики  и

быстрой  смены  законодательных  актов,  регулирующих

поряд ок бухгалтерского учета.

Для  того,  чтобы  провести  автом атиза цию

бухгалтерского  учета,  следует  осозн ать,  что  внедр ение

бухгалтерской  прогр аммы  эффективно  тольк о  тогда,  когда

следствием внедр ения является повыш ение эффективности и

улучшение  качес тва  ведения  бухга лтерс кого  учета  на

предприятии.

Проекты автом атиза ции учета сбыта товаров в торговых

орган изаци ях  отлич аются от проек тов автоматизации иных

видов деяте льнос ти и видов учета по следующим причи нам:
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·  при  автом атиза ции  учета  сбыта  товаров  в  торговых

орган изаци ях   возра стает  значимость  факто ров

производительности  и  надежности  систе  мы  автоматизации

вслед ствие  больших  объем ов  данных,  котор ыми  оперирует

торго вая  организация,  а  также  высок ого  уровня

опера тивно сти ввода данны х в систе му и их анализа;

·  систе мы  автоматизации  торго вли  достаточно  часто

требуют  интег рации  с  разно образ ным

компьютеризированным торго вым оборудованием;

·  при  автоматизации  учета  сбыта  товар ов  в  торго вых

организациях   акцент  всегд а  делается  на  автоматизации

незна чител ьного  количества  форма лизов анных  бизнес-

процессов (заку пки, хранение, обраб отка заказов и т.д.);

·  практ ическ и  всегда  при  внедрении  новой  системы

автом атиза ции  торговли  или  сложных  функц ий

существующих  систе м  автоматизации  вопро с  о  «ручн ом»

вводе  данны х  в  новую  систему  не  стоит  -  большой  объем

данных  требу ет  максимального  испол ьзова ния

автоматических средс тв;

·  непрерывный  цикл  работы  торго вой  компании

сущес твенн о  усложняет  плано мерно е  внедрение  систе мы

автоматизации.

Автоматизация  учета  сбыта  товар ов  в  торго вых

организациях   заключается  в  использовании  таког о

программного  проду кта,  который  в  полно й  мере

автом атизи рует систему бухга лтерс кого и налог ового учета,

целью  которой  являе тся  одна  из  важнейших  функц ий

обеспечения  деяте льнос ти  организации  -  своевременное

предо ставл ение  бухгалтерской  и  налоговой  отчет ности
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внутренним  и  внешним  польз овате лям:  акционерам,

инвес торам,  кредиторам,  партн ерам,  заказчикам,

госуд арств у. 

Си стема  автоматизации  на  предприятии  торго вли  по

функц ионал ьност и  должна  быть  подготовлена  к  тому,  что

решаемые  ею  задачи  будут  усложнены  или  увеличено

колич ество  решаемых  систе мой  задач.  Гибко сть

программного проду кта должна быть максимальна, так как в

сегодняшних  услов иях  рынка  очень  велика  вероя тност ь

измен ения правил веден ия всех типов учета на предприятии

(чаще в сторо ну его услож нения ).

Не вызовет сомне ний тот факт, что автом атизи рован ной

системы,  отвеч ающей  всем  требо вания м  автоматизации

бухга лтери и,  налогообложения  и  управления  кажды м

конкретным  предп рияти ем  не  сущес твует.  Но

сущес твующ ие  системы  этого  профиля  не  в  полно  й  мере

решаю т  задачи  учета,  анализа  и  планирования,

автом атиза ции торговых, финан совых и склад ских операций,

тем самым не обеспечивая совре менны й уровень управ ления

предприятием.

Торговым  орган изаци ям  нужен  такой  программный

проду кт, который имеет необходимый функц ионал для учета

бухгалтерских, налог овых и управ ленче ских операций. При

этом  разра батыв аемая  система  должн а  быть  гибко й  и

настр аивае мой,  чтобы  выпол нять  все  функц ии  учета  -  от

ввода  первичных  докум ентов  до  получ ения  различных

анали тичес ких отчетов.

Разработка подоб ной системы решит ряд пробл ем для

специ алист ов предприятий оптов ой и розни чной торговли -
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бухгалтеров,  логистиков,  марке толог ов,  менеджеров.  Во-

пе рвых, это удеше вит и упрос тит деятельность работ ников

подобных  орган изаци й;  во-вторых,  позво лит  создать  не

только более мощное решен ие для учета торговых опера ций,

но  также  необходимое  средс тво  для  повыш ения

эффективности  управ ления  предп рияти й  на  совре менно м

уровне;  в-тре тьих,  обеспечит  более  высокую  скоро сть  и

качес тво работы специ алист ов этого профи ля.

В  России  среди  компаний  заним  ающих ся  разработкой

эконо мичес ких программных проду ктов ведущее полож ение

занимается  «1С»,  большинство  фирм  работают  на  основе

проду ктов этой орган изаци и. 

Фи рма  «1С»,  продв игает  на  рынок  свою  новую

разработку  под  названием  прикл адное  решение

«1С:У правл ение  торговлей  8.3»  системы  прогр амм

«1С:Предприятие  8.3»,  которое  являе тся  тиражным

решен ием,  позволяющим  в  комплексе  автом атизи роват ь

задачи  опера тивно го  и  управ ленче ского  учета,  анали за  и

плани рован ия  торговых  опера ций,  обеспечив  тем  самым

эффек тивно е  управление  совре менны м  торговым

предп рияти ем.

Кл ючевы м  направлением  разви тия  этого  решен ия

является  реали зация  мощной  функц ионал ьност и,

предназначенной для анализа, плани рован ия и управ ления

эффективностью  торго вой  деятельности:  управ ление

продажами, управ ление поставками, плани рован ие продаж и

закупок,  управ ление  складскими  запас ами,  управление

заказ ами,  управление  взаим оотно шения ми  с

контр агент ами, анализ товар ообор ота предприятия, анали з
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цен и управление ценов ой политикой, монит оринг и анали з

эффективности торго вой деятельности.

Но  хотя  эта  систе ма  более  всего  подходит  для

автоматизации  торго вой  организации  и  значительно

прево сходи т подобные, у нее есть один сущес  твенн ый минус:

это  интеграция  с  бухгалтерским  и  налоговым  учето  м,

бухгалтерскими прово дками. При разра ботке конфигурации

«Упра влени е торговлей» предп олага лось, что полно ценны й

бухгалтерский  и  налоговый  учет  основных  средс тв  и

немат ериал ьных  активов  ведет ся  в  бухга лтерс кой

программе,  для  этого  выгру зка  производится  во  все

бухга лтерс кие программы фирмы «1С». Следо вател ьно, это

повыш ает стоимость, трудо емкос ть, сложность веден ия всех

видов учета в торговой орган изаци и.

1С:  «Управление  торго влей  8.3»,  предс тавля ет  собой

униве рсаль ную  систему  для  автоматизации  учета  в

розни чной  торговле,  склад ском  хозяйстве  и  смежных

отрас лях  деятельности  предп рияти я.  Приложение

разра ботан о  на  новой  технологической  платф орме  под

услов ным названием V7, которая включ ает средства работ ы

с  базой  данных,  встро енные  язык  прогр аммир овани я,

редактор  диало говых  форм  и  текстовый  редак тор,  единый

механ изм обработки запро сов.

П рогра мма  автоматизирует  следу ющие  направления

хозяй ствен ной деятельности:

 управление прода жами (включая оптов ую, розничную и

комиссионную торго влю);

  управ ление поставками;

 планирование прода ж и закуп ок;
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 уп равле ние складскими запас ами;

 у правл ение заказами покуп ателе й;

 упр авлен ие отношениями с клиентами;

 анализ товар ообор ота предприятия;

 анализ цен и управ ление ценовой полит икой;

  монит оринг  и  анали з  эффективности  торго вой

деятельности.

 Компь ютерн ая  программа    «1С:  «Управление

торго влей  8.3»»,  может  быть  адаптирована  к  любым

особе нност ям  учета  на  конкретном  торго вом  предприятии

при  помощи  модул я  -  «1С:  Конфигуратор»,  позво ляюще го

настраивать  все  основные  элеме нты  программной  среды,

генерировать  и  редактировать  докум енты  с  любой

структурой,  измен ять  их  экран ные  и  печат ные  формы,

форми роват ь  журналы  для  работы  с  документами  с

возможностью  их  произвольного  распр еделе ния  по

журна лам.  Кроме  того,  в  прогр амме  -  1С:  «Управление

торго влей  8.3»,  имеют ся  средства  подде ржки  торгового

обору дован ия,  такого  как  контрольно-кассовый  аппар  ат.

Главная  особе нност ь  в  данно й  программе  в  том,  что

программа  -  1С:  «Упра влени е  торговлей  8.3»,  может

приме нятьс я,  как  автон омно  для  управ ления  товар ными

потоками без формирования бухга лтерс ких проводок, так и в

сочетании с программой «1С: Бухгалтерия», для регистрации

движе ния  товаров  на  счетах  бухга лтерс кого  учета.  У

программы  есть  возможность  присо едини ть  считывающее

устро йство  через  интер фейс  RS-232,  котор ое  позволяют

считы вать информацию с маркировки товар а в виде сканеров

штрих -кода  и  перед авать  ее  в  компьютер  главн ого
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бухгалтера  предп рияти я.  Для  оптим изаци и  работы

увели чения  скорости  выпис ки  документов,  прове дения

инвентаризации  и  устранения  перес ортиц ы сканер  штрих -

кода  незаменимое  обору дован ие  в  торго вле  штучным

товар ом.  Кроме  того,  «1С:  Конфи гурат ор»  может

редак тиров ать  существующие  и  образовывать  новые

справочники  произ вольн ой  структуры,  созда вать  регистры

для учета средс тв в необх одимы х разрезах, задав ать любые

алгор итмы  обработки  инфор мации,  описывать  повед ение

элементов систе мы на встро енном языке. Так же прогр амма

осуществляет:

-  веден ие  синтетического  и  аналитического  учета

применительно к потребностям предп рияти я;

- возможности веден ие количественного учета;

-  получение  всей  необходимой  отчет ности  и

разно образ ных  документов  по  синтетическому  и

аналитическому учету;

-  возможность  измен ять  и  допол нять  план  счето в,

систему прово док, настройки анали тичес кого учета, формы

первичных докум ентов, формы отчет ности;

-  возможность  автом атиче ской  печати  выход ных

первичных докум ентов.

Исхо дными  данными  для  программы  являю тся

проводки,  вноси мые  в  журна л  хозяйственных  опера ций.  В

прогр амму  следует  вводи ть  все  прово дки,  отражающие

хозяй ствен ную  деятельность  предп рияти я.  Программа

рассч итана на хране ние большого числа проводок - десятков

и сотен тысяч, однако среди них всегд а можно найти нужные

по дате,  счета м дебета и кредита,  сумме или содер жанию.
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Кроме этого можно огран ичить «види мость » проводок за год,

полго да,  квартал  и  т.д.  Прогр амма  позволяет  вводи ть

проводки  неско льким и  способами.  при  ручно м  вводе

прово док  в  журна л  указывается  дата,  корреспонденция

счето в, сумма и содержание опера ции. Если по указанным

счета м  ведется  анали тичес кий  учет,  то  программа

потре бует ввести призн аки аналитического учета (субконто).

Испол ьзова ние  типовых  опера ций  позволит

автом атизи роват ь  ввод  станд артны х  или  часто

используемых  опера ций.  При  вводе  типовой  опера ции

создаются одна или неско лько проводок, приче м суммы этих

проводок  могут  вычисляться  автом атиче ски.  Например  -

можно оприх одова ть товар и сразу же списать по ним НДС,

начислить  зарпл ату  и  сразу  же  опред елить  отчисления  в

пенсионный фонд и други е фонды и т.д. С помощью типов ых

операций можно также закры ть счета, рассч итать прибыль.

С помощ ью режима «Доку менты и расче ты» в журна л

операций  можно  ввести  данны е  о  некот ором  документе

(плат ежном  поручении,  накла дной  и  т.д.)  или  расче те

(прибыли, налог ов, переоценки валют ы и т.д.) и связа нные с

ними проводки, котор ые автоматически рассч итыва ются по

задан ным  формулам.  Можно  установить  автом атиче ский

перерасчет прово док, связанных с документом или расчетом.

Эта  возможность  очень  удобна  для  таких  опера ций  как

перео ценка валюты, расче т прибыли и налогов и т.д.

Программа  позво ляет  при  вводе  проводок

автом атиче ски  формировать  и  распечатывать  выход ные

документы. Один раз введя рекви зиты операции (коли честв о,

сумму,  дату  и  т.д.),  можно  сразу  получить  и  проводки  в
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журнале  опера ций,  и  выход ной  (первичный)  докум ент

(платежное  поруч ение,  накладную,  счет,  расходный  или

приходный ордер ).

На  основании  введе нных  проводок  форми руетс я

отчетность и различные вспом огате льные документы:

- оборо тно-с альдо вую ведомость;

- шахма тную ведомость;

- анали з счета;

- оборо ты счета;

- журна л - ордер и ведом ость по счету;

- сводные прово дки;

- анализ счета по датам;

- отчет по журналу опера ций;

- карточку счета;

Доку менты  могут  содер жать  сведения  за  месяц,

кварт ал,  год  или  любой  друго й  период  време ни.  Кроме

журна ла  операций  прогр амма  поддерживает  неско лько

списков справ очной информации (спра вочни ков):

 - план счето в;

- список видов объектов анали тичес кого учета;

- списк и объектов анали тичес кого учета (субк онто).

В  программе  сущес твует  режим  форми рован ия

произвольных  отчет ов,  позволяющий  на  некотором

бухга лтерс ком языке описа ть форму и содержание отчет а,

включая в него остат ки и оборо ты по счета м и по объектам

анали тичес кого  учета.  С  помощью  данно го  режима

реали зован ы отчеты, предо ставл яемые в налог овые органы,

кроме  этого  данны й  режим  испол ьзует ся  для  созда ния
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внутренних отчет ов для анали за финансовой деяте льнос ти

организации в произвольной форме. 

При самом прост ом использовании  -  1С:  «Упра влени е

торговлей  8.3»,  можно  огран ичить ся  только  прост ым

ведением  синте тичес кого  учета.  При  этом  можно  вводить

прово дки  и  на  их  основ е  получать  оборотно-сальдовые

ведом ости,  карточки  счето в,  главную  книгу,  вести  кассу,

обрабатывать  банко вские  документы,  печат ать  платежные

докум енты  и  выдав ать  отчеты  для  налоговых  орган  ов.

Полностью  возмо жност и  программы  -  1С:  «Упра влени е

торговлей 8.3»,  раскрываются при ведении анали  тичес кого

учета.  В  этом  случа е  программа  позво лит  отслеживать

расче ты  с  конкр етным и  покупателями  и  поставщиками,

учиты вать наличие и движение товар ов и основ ных средств,

выпол нение  договоров.  Расче ты  по  зарпл ате  и  с

подотчетными лицам и и т.д.  Кроме этого программа имеет

функции сохранения резер вной копии инфор мации и режим

сохранения  в  архиве  текст овых  документов.  Вмест е  с

проду ктом  предлагается  широк ий  перечень  запол няемы х

форм  перви чных  документов,  но  если  польз овате ля  не

устра ивает  какой-либо  докум ент,  он  может  изменить  его

печатную  форму  и  алгор итм  заполнения.  Польз уясь

внутренним  макро языко м,  можно  описа ть  практически

любой  документ.  Реали зован ные  в  базов ом  комплекте

алгор итмы переоценки валют ы и  начис ления амортизации

требу ют  от  польз овате ля  строгого  соблю дения  правил

отраж ения информации на счетах. Систе ма формирует всю

отчетность,  предо ставл яемую в  налог овые  инспекции.  Для

этого  испол ьзует ся  генератор  отчет ов,  в  котор ом  при
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помощ и  внутреннего  макро языка  создаются  собст венны е

отчетные  докум енты.  Чтобы  расши рить  функциональное

напол нение  САБУ,  можно  разработать  собст венны е

алгоритмы перео ценки пассивов и активов в зависимости от

действующего  закон одате льств а,  начисления  аморт изаци и

по  немат ериал ьным  активам,  форми рован ия  учетных

регис тров. 

Конфи гурац ия  системы  прогр амм  «1С:  Предп рияти е

8.3»   «Торговля  и  Склад»  являе тся  одной  из  программ,

котор ая  позволяет  произ вести  в  орган изаци ях  оптовой

торго вли  четкое  разде ление  обязанностей  между

сотрудниками  бухга лтери и.  При  помощ и  конфигурации

«Торг овля и Склад » бухгалтер может составить ведом ость по

остат кам как  по  каждому  склад у  в  отдел ьност и,  так  и  по

всем складам вмест е взятым, прове рить обороты товар ов с их

поступлением  и  отгрузкой,  свери ть  остатки  с  отчетами

кладо вщико в.  Для конфи гурац ий бухгалтерского учета эти

движе ния  выполняются  с  помощью  прово док,  в

конфи гурац иях  торговли  -  с  помощ ью  движений  по

регистрам. Рассм отрим более подро бно документы и отчеты

по учету товар ов в 1 С «Торг овля- склад » (рис. 6).

Вс е документы либо приходуют, либо списывают, либо

перемещают  (прих одуют  на  одни  склад  и  списывают  с

другого склад а) товар.
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Рисунок 6 . «Учет товаров в 1С «Торговля-склад»»

Так  же  в  данно й  программе  возмо жно  формирование

допол нител ьных отчетов (обра боток ), таких как:

o « Путев ой лист»;

o «Печать ценни ков»;

o  «Прос тавит ь глубину креди та».

С амыми востребованными отчет ами по учету товаров на

складах являю тся:

1. «Остатки ТМЦ» (стоимостная оценк а склада в ценах

номен клату ры);

2. «Ведомость по остаткам ТМЦ» (ведомость по товарам

на складах).
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Таким  образ ом,  учет  движе ния  товаров  в  разных

конфи гурац иях осуществляется по-ра зному, но, в конечном

счете,  независимо  от  конфигурации  отчет ы  помогают

сущес твенн о снизить време нные затраты по анализу и учету

движе ний товаров и получать все необходимые данны е, как

бухга лтеру, так и руководителю.

 Конфигу вести  раздельный  управ ленче ский  и

финан совый учет;

 вести учет от имени нескольких юриди чески х лиц;

 вести  партионный  учет  товарного  запас а  с

возмо жност ью  выбора  метод а  списания

себес тоимо сти (ФИФО, по средн ей);

 в ести  раздельный  учет  собственных  товар ов  и

товар ов, взятых на

 реализацию;

 оформлять закуп ку и сбыт товаров;

 производить автом атиче ское начальное запол нение

документов на основе ранне е введенных данны х;

  вести  учет  взаиморасчетов  с  покупателями  и

поставщиками,  детал изиро вать  взаиморасчеты  по

отдельным догов орам;

  формировать необх одимы е первичные докум енты;

  оформ лять  счета-фактуры,  автом атиче ски строить

книгу  продаж  и  книгу  покуп ок,  вести

колич естве нный учет в разрезе номер ов ГТД;

  выпол нять резервирование и контроль оплат ы;

  вести учет денежных средс тв на расчё тных счетах

и в кассе;
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  вести  учет  товарных  креди тов  и  контр оль  их

погаш ения;

  вести учет переданных на реализацию товар ов, их

возвр ат и оплат у.

рация  «Торг овля  и  Склад »  позволяет  выяви ть

задолженность покуп ателе й по отгру женны м товарам. «1С:

Торговля  и  склад»  автом атизи рует  работу  на  всех  этапа х

деятельности  предп рияти я.  Типовая  конфи гурац ия  очень

удобн а для испол ьзова ния, так как она позво ляет:

В «1С: Торго вля и склад » бухгалтер:

 задает для каждого товар а необходимое колич ество

цен разно го типа,

 выполняет  автом атиче ский  расчет  цен  списания

товар ов;

 бы стро  вносит  измен ения  с  помощ ью  групповых

обраб оток

 с право чнико в и докум ентов;

 веде т учет товар ов в разли чных единицах измер ения;

  получ ает  самую  разно образ ную  отчетную  и

аналитическую инфор мацию о движе нии товаров и денег;

 автоматически форми рует бухгалтерские прово дки для

1С: Бухгалтерии.

«1С: Торго вля и склад » содержит средс тва обеспечения

сохра нност и  и  непро тивор ечиво сти  информации  для

организации это:

o в озмож ность  запрещения  польз овате лями  «прямого»

удале ния

информации;



105

o с пециа льный  режим  удале ния  данных  с  контролем

перек рестн ых

ссылок;

o в озмож ность запрещения польз овате лем редактировать

данны е за

про шлые отчетные перио ды;

o ус танов ка  запрета  на  редактирование  печат ных  форм

докум ентов.

«1С: Торговля и склад» может быть адапт ирова на к любым

особенностям  учета  на  конкр етном  предприятии.  В  состав

систе мы  входит  Конфи гурат ор,  при  помощ и  которого

бухга лтер при необх одимо сти может:

 настроить все основные элеме нты системы;

 редактировать  сущес твующ ие  и  созда вать  новые

необх одимы е документы любой структуры;

 создавать  журна лы  для  работ ы  с  докум ентам и  и

произ вольн о перераспределять докум енты по журна лам

для эффек тивно й работы с ними;

 редактировать  сущес твующ ие  и  созда вать  новые

справ очник и

 прои зволь ной структуры;

 редактировать свойс тва справочников;

 изменять соста в реквизитов;

 количество уровн ей;

 ди апазо н проверки уника льнос ти кода;

 создавать  регис тры  для  учета  средств  в  любых

необх одимы х разрезах;

 создавать  любые дополнительные отчет ы и проце дуры

обработки инфор мации.
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«1С:  Торговля  и  Склад»  включ ает  средства,

позво ляющи е  администратору  систе мы:  вести  списо к

пользователей  систе мы,   а  также  назна чить

пользователем парол и на вход в систе му;

Вс е  эти  полож итель ные  стороны  конфи гурац ии  «1С:

Торго вля  и  Склад »  используются  при  введении

бухга лтерс кого  учета,  что  заметно  упрощ ает  работу

бухга лтера  и  умень шает  ее  объем,  а  также  несом  ненно

совершенствует учет сбыта товар ов.

Та ким образом, можно сделать вывод о том, что способ

обраб отки  хозяйственных  опера ций  при  веден ии

бухгалтерского учета сбыта товар ов оказывает сущес твенн ое

влияние на организационную струк туру фирмы, а также на

процедуры  и  методы  внутр еннег о  контроля.

Автом атизи рован ная  технология  харак териз уется  рядом

особе нност ей,  которые  следу ет  учитывать  при  оценке

услов ий и проце дур контроля.  Так, например, прогр амма -

1С:  «Управление  торго влей  8.3»,  может  применяться,  как

автономно  для  управления  товар ными  потоками  без

формирования бухга лтерс ких проводок, так и в сочетании с

программой  «1С:  Бухгалтерия  8.3»,  для  регис траци и

движения товар ов на счета х бухгалтерского учета. А также

следует отмет ить, что при вводе типовой опера ции создаются

одна или неско лько проводок, приче м суммы этих проводок

могут  вычисляться  автом атиче ски.  Например  -  можно

оприх одова ть  товар  и  сразу  же  списать  по  ним  НДС,

начислить  зарпл ату  и  сразу  же  опред елить  отчисления  в

пенсионный фонд и други е фонды и т.д. С помощью типов ых

операций можно также закры ть счета, рассч итать прибыль.
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Нельз я не  выдел ить,  что   программа позво ляет  при вводе

проводок  автом атиче ски  формировать  и  распечатывать

выход ные  документы.  Один  раз  введя  рекви зиты  операции

(коли честв о,  сумму,  дату  и  т.д.),  можно  сразу  получить  и

проводки  в  журнале  опера ций,  и  выход ной  (первичный)

докум ент  (платежное  поруч ение,  накладную,  счет,

расходный  или  приходный  ордер ),  что  значи тельн о

совершенствует  проце сс  ведения  учета  сбыта  товар ов.

Конфи гурац ия  системы  прогр амм  «1С:  Предп рияти е  8.3»

«Торговля и Склад»   автом атизи рует работу на всех этапа х

деятельности  предп рияти я.  Типовая  конфи гурац ия  очень

удобн а для испол ьзова ния учета сбыта товаров в торговых

орган изаци ях и спосо бна совершенствовать его, так как она

позво ляет: вести разде льный управленческий и финансовый

учет;  вести  партионный  учет  товарного  запас а  с

возмо жност ью  выбора  метод а  списания  себес тоимо сти

(ФИФО,  по  средней);  вести  раздельный  учет  собственных

товар ов  и  товар ов,  взятых  на  реализацию;  оформ лять

закупку  и  сбыт  товар ов;  вести  учет  взаиморасчетов  с

покупателями  и  поставщиками,  детал изиро вать

взаиморасчеты  по  отдельным догов орам;  оформлять  счета -

факт уры,  автоматически  строи ть  книгу  прода ж  и  книгу

покупок, вести количественный учет в разре  зе номеров ГТД;

вести учет переданных на реализацию товар ов, их возвр ат и

оплат у.
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ

 В  первой  главе  данной  бакалаврской  работы

рассмотрена  теоретическая  часть  учета  и  анализа  сбыта

товаров. Дано определение товару и торговле. 

Товар - это продукт деятельности, предназначенный для

продажи или обмена. Товаром может быть признана любая

вещь,  не ограниченная в обороте,  свободно отчуждаемая и

переходящая от одного лица к другому по договору поставки

или купли-продажи

 Сбыт  товаров  является  заключительным  этапом

деятельности  торговых  организаций,  который  преследует

получение прибыли.

 На сегодняшний день торговля является самым быстро

развивающимся  видом  предпринимательской  деятельности,

так как вовлекает в себя практически все население страны.

Часть из них являются продавцами, а часть покупателями. 

Также в первой главе рассмотрен порядок учета товаров

в торговых организациях, обозначены задачи анализа сбыта
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товаров  и  рассмотрены  основные  показатели,

характеризующие сбытовую политику предприятия.

Информационной  базой  исследования  бухгалтерского

учета  и  анализа  продажи  товаров  является  бухгалтерская

отчетность ООО «Горизонт» (бухгалтерский баланс и отчет о

финансовых результатах). 

В  качестве  нормативно-законодательной  базы

бакалаврской работы использовались: Федеральный закон «О

бухгалтерском  учете»  №  402-ФЗ,  Федеральный  закон  "Об

основах  государственного  регулирования  торговой

деятельности в Российской Федерации" N 381-ФЗ, Положение

по  бухгалтерскому  учету  "Учет  материально-

производственных запасов" ПБУ 5/01 № 44н, Положение по

бухгалтерскому учету "Доходы организации" ПБУ 9/99 № 32н,

Положение по бухгалтерскому учету "Расходы организации"

ПБУ 10/99 № 33н) и т.д. 

Во  второй  главе  дана  характеристика  деятельности

исследуемой организации и рассмотрен учет сбыта товаров

на данном предприятии.

 ООО  «Горизонт»  занимается  торговлей  оптовой

лесоматериалами, строительными материалами и санитарно-

техническим оборудованием.

Бухгалтерский  учет  операций  по  продаже  товаров  на

предприятии  ведется  в  соответствии  с  Учетной  политикой,

разработанной  главным  бухгалтером.  Учетная  политика

основывается  на  законодательных  актах  в  сфере

бухгалтерского учета, основным из которых является Закон о

бухгалтерском учете №402-ФЗ. 
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Для  ведения  бухгалтерского  учета  используется

прикладная  бухгалтерская  программа  1С:  Предприятие-

бухгалтерия  версия  7.7.  Для  контроля  за  сохранностью

материальных ценностей и соответствия складского учета с

бухгалтерскими данными раз в три месяца на предприятии

поводится инвентаризация. 

Поступление товаров учитывается на счете 41 «Товары»

по  фактической  себестоимости.  Списание  товаров

происходит  по  методу  ФИФО.  В  ООО  «Горизонт»  выручка

признается в момент отгрузки товаров и отражается на счете

90 «Продажи» субсчет 1 «Выручка».

 Аналитический  учет  товаров  ведется  на  складе

материально  ответственным  лицом  в  карточках  складского

учета сортовым способом. 

Также вторая глава посвящена анализу товарооборота и

финансового результата ООО «Горизонт».

 Объем  продаж  зависит  от  того,  насколько  грамотно

организована деятельность по поставке и реализации. Анализ

играет  важную  роль  в  этом  процессе.  Благодаря  анализу

можно  увидеть  реальное  положение  дел  на  предприятии.

Оценить,  насколько  эффективно  используются  оборотные

средства  организации,  нет  ли  застоев  или  наоборот,

дефицита  товаров.  А  также  оценить  рентабельность  как

продаж, так и деятельности предприятия в целом.

По результатам анализа товарооборота, проведенного в

ООО «Горизонт» за 2018 – 2019 гг. наблюдается увеличение

общего товарооборота на всем протяжении анализируемого

периода. Так в  2019 году общий товарооборот увеличился на

51662 тыс. руб.,  что составило 122,4 % по сравнению  с 2018
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годом, где общая величина товарооборота составляла 42187

тыс.  руб.  Это  говорит  о  том,  что  в  ООО  «Горизонт»

увеличился  объем  поступления  товаров,   соответственно,

произошло  увеличение  запасов  товара,  также  эффективно

используются  трудовые  ресурсы  и  хорошо  налажена

сбытовая  политика  организации.  Одновременно  с  этим

прослеживается  рост  чистой  прибыли  -   в  2018  году

составила 1400 тыс. руб.,  а в 2019 году - 4042 тыс. руб., что

составляет 188,7 %, а в показателях чистой  рентабельности

увеличение  произошло  на  1,3%.  Данное  увеличение

произошло  за  счет  снижения  управленческих  расходов,  а

также благодаря поиску новых поставщиков с более низкими

ценами  на  товар.  Показатели  рентабельности  так  же  с

каждым  годом  увеличиваются,  что  свидетельствует  об

увеличении  эффективности  финансовой  деятельности  ООО

«Горизонт».

В третьей главе представлены  пути совершенствования

ведения  учета  сбыта  товаров  в  торговой  организации,  а

также  даны  практические   рекомендации  по

совершенствованию  ведения  учета  сбыта  товаров  в  ООО

«Горизонт»,  а  именно  такие  как,  необходимость  усиления

контроля  за  выполнением  графика  документооборота,

введение  в  ООО  «Горизонт»  систему  оплаты  за  товар  с

помощь  эквайринга,  усиление  контроля  за  состоянием

инвентаризационной работы и работы склада и организации в

целом,  то  есть  введение   в  штат  нового  подразделения  -

контрольно-ревизионный  отдел,  а  также  введение  в  ООО

«Горизонт» систему паролей.
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Помимо  этого  в  третьей  главе  были  предложены

компьютерные  программы  для  совершенствования  ведения

учета сбыта товаров, такие как программа - «1С: Управление

торговлей 8.3», которая может применяться, как автономно

для  управления  товарными  потоками  без  формирования

бухгалтерских  проводок,  так  и  в  сочетании  с  программой

«1С: Бухгалтерия 8.3», для регистрации движения товаров на

счетах бухгалтерского учета, а также конфигурация системы

программ «1С: Предприятие 8.3»  «Торговля и Склад».
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	3.1. Рекомендации по совершенствованию ведения учета сбыта товаров в ООО «Горизонт»
	На практ ике учетн ая полит ика выпол няет множе ство разны х, важны х функц ий, таких как:
	– единое пред став лени е по упра влен ию и руко водс тву компании для сотрудников бухг алте рии;
	– мето д сравнения дост овер ност и представления инфо рмац ии и учет а для пров еряю щих органов, реви зоро в или ауди торо в;
	– увер енно сть собственников в осуществлении эффе ктив ного управления деятельнос тью орга низа ции с собл юден ием их инте ресо в и зако нода тель ства.
	Изм енен ие учетн ой поли тики – это перех од от одног о допу стим ого принц ипа учет а к друг ому допус тимом у прин ципу учета, вклю чая метод ы приме нения этих принц ипов (напр имер, изме нени е метод а учет а запас ов со средневзвешенного на ФИФО). Для того что бы изме н ит ь учетную поли т ик у ООО «Гор и зонт, требуется опир а ть ся на опыт ведения бухг а лт ерс  кого учета прош л ых лет, вним а те льн о изучи ть эту тему и сконцентрировать свое внимание. Нужн о это для того чтоб ы:
	а) функционирование ново й учетной полит ики буде т продо лжать ся год без прав а измен ения, за исклю чение м случ аев измен ения зако нода тель ства или веде ния новог о вида деяте льнос ти компа нии;
	б) в завис имост и от учетн ой полит  ик и будет возм о жн ост  ь управлять свои м и финансовыми ресу р сами;
	в) посре дство м учет ной полит ики форм ируе тся поряд  ок исчи слен ия налог ов в бюдже т и обяза тельс тв пере д ним, поэт ому при сост авле нии учетн ой поли тики, нужно удел ить больш ое вним ание этому пунк ту. Отсю д а след ует, что при внесе нии изме нени й или форм иров ании новой учет ной полит ики, можн о усове ршенс твова ть проц есс по сниж ению налог овой нагр узки и риск ов и сфор миро вать финан совый резу льта т, котор ый доби вает ся компа ния «Гори зонт».
	Глав ный принц  ип при выбор  е учетн ой полит  ики в соотв  етст в ии с МСФО заклю чаетс я в том, учетн  ая полит ика должн  а выбир аться и приме нятьс я таким образ ом, чтобы соотв етств овать каждо  му приме няемо му Станд  арту или Разъя  снен и ю.
	Необ х одим о отмет ить, что МСФО (IAS) 8 акцен  тиру е т внима ние, что учетн ая полит  ика опред еляет глоба  льны й подхо д к оценк е, выбор из возмо  жных метод ов учета, напри мер, выбор метод а учета запас ов товар  ов по ФИФО или средн  евзв е шен но й стоим ости.
	Согла сно МСФО, ООО «Гори  зонт » может измен  ить свою учетн ую поли тику в целях сове ршен ство вани я бухга лтерс кого учет а сбыта това ров в двух случа ях:
	2. Добровольное изме нени е учетной поли тики, но при определенной и обоснованной необ ходи мост и. Самостоятельно меня ть учетную поли тику можно толь ко для того, чтобы повы сить уместность и надежность отче тнос ти для поль зова теле й. Если комп ания решает добр овол ьно изменить учет ную политику, то необходимо сдел ать это ретр оспе ктив но. При тако м ретроспективном пере ходе также корр екти рует ся начальное саль до нераспределенной приб ыли на нача ло самого ранн его из пред став ленн ых в отчет ности перио дов. Сумма этой корре ктиро вки предс тавля ет собой разни цу между сальд о нерас преде ленно й прибы ли на начал о перио да и суммо й нерас преде ленно й прибы ли на ту же дату, получ аемой при приме нении новой учетн ой полит ики ко всем предш еству ющим перио дам.
	В третьей главе представлены пути совершенствования ведения учета сбыта товаров в торговой организации, а также даны практические рекомендации по совершенствованию ведения учета сбыта товаров в ООО «Горизонт», а именно такие как, необходимость усиления контроля за выполнением графика документооборота, введение в ООО «Горизонт» систему оплаты за товар с помощь эквайринга, усиление контроля за состоянием инвентаризационной работы и работы склада и организации в целом, то есть введение в штат нового подразделения - контрольно-ревизионный отдел, а также введение в ООО «Горизонт» систему паролей.
	Помимо этого в третьей главе были предложены компьютерные программы для совершенствования ведения учета сбыта товаров, такие как программа - «1С: Управление торговлей 8.3», которая может применяться, как автономно для управления товарными потоками без формирования бухгалтерских проводок, так и в сочетании с программой «1С: Бухгалтерия 8.3», для регистрации движения товаров на счетах бухгалтерского учета, а также конфигурация системы программ «1С: Предприятие 8.3» «Торговля и Склад».
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